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A ESCORA DE ALUMINIO ALUPROP E UM SISTEMA
PARA ESCORAMENTOS DE FORMAS HORIZONTAIS COM
GRANDES PES DIREITOS E QUE NECESSITEM DE MAIOR
AGILIDADE DE MONTAGEM,

DURAVEL E LEVE, FACILITA A MONTAGEM E PODE SER
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Desde o inicio de seus projetos

www.ulmaconstruction.com.br
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Oito “Itaipus” em 15 anos

Nesta edicao publicamos entrevista com Jorge
Samek, Diretor Geral da Usina Hidrelétrica de Itai-
pu, que comemora o segundo recorde de producao
da usina, no primeiro semestre deste ano, atingin-
do a marca dos 50,012 milhdes de megawatts-hora
(MWh). Ha motivos de sobra para comemorar. Afinal,
Itaipu, cujo projeto foi concebido ha cerca de 40 anos
pela engenharia nacional, da mostra que ainda hoje
tem félego para superar em producdo outras hidrelé-
tricas de varias partes do mundo, muito mais novas e
dispondo de tecnologias de geracao mais avangadas.

Porém, por mais que Itaipu possa ser tomada como
afirmacdo do sucesso da hidroeletricidade — ndo s6
por seu feito de superacdo constante da capacidade
de geracao, mas também por ter promovido o desen-
volvimento econdmico e social da regido de Foz do
Iguacu ao longo da sua existéncia — ndao podemos
esquecer o quanto ainda ha que se fazer no sentido
de diversificar a matriz energética nacional de forma
a produzir mais energia elétrica, de forma confiavel,
limpa e a custos razoaveis.

O Brasil tera que, praticamente, dobrar sua ca-
pacidade instalada de geracao de energia elétrica,
nos proximos 15 anos, se quiser atender a crescente
demanda, considerando um incremento do Produto
Interno Bruto (PIB) de 4, 5% ao ano — que é o mini-
Mo que se espera para um crescimento econdémico
sustentavel, para os préximos anos. Hoje, o consu-
mo de energia per capitano Brasil é de 2.400 kW/h.
Com o aumento da distribuicdo de renda, esse nu-
mero tende a subir e devemos chegar, nos proximos
anos, a 4.800 kW/h.

Isso significaria aumentar a capacidade geradora
do parque nacional de energia, dos atuais 121 mil
MW para 230 mil MW. Ou seja, o Pais tera de acres-
centar ao parque atual um aumento de 110 mil MW,
equivalente a producao de aproximadamente oito
usinas do porte de Itaipu.

E com esse cenario que o governo federal tem que
planejar o setor de energia no Brasil, com base em
um plano estratégico de longo prazo, para garantir
a seguranca energética nacional e o atendimento
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crescente da demanda. Mas nao se consegue isso
somente com o aproveitamento dos nossos rios para
gerar energia elétrica. Teremos que diversificar ain-
da mais a matriz energética, cuja base, atualmente,
é 70% de origem hidraulica. Ha cerca de um ano,
essa participacao era ainda maior, cerca de 86% da
producdo, com o restante vindo das demais fontes
reunidas — eolica, térmica, nuclear, a gerada pelo
carvao, bagaco de cana e outras biomassas.

Precisamos, ainda, ter um sistema bem regulado
e fiscalizado, para que a energia gerada chegue ao
consumidor final de forma regular e com modicida-
de de tarifa. A capacitacdo dos gestores do sistema
elétrico é peca fundamental para o desenvolvimen-
to e manutencao do setor. Isto se aplica ndo s6 aos
operadores técnicos das usinas, mas aos gestores
financeiros, aos reguladores e fiscalizadores.

Estima-se que, no Brasil, a capacidade de geracao
de energia a partir das correntes dos rios € limitada a
260 mil MW de poténcia. No entanto, até o momen-
to s6 se conseguiu viabilizar 160 mil MW deste total.
Por isso é preciso aproveitar a grande malha elétrica
do sistema interligado, explorando outras fontes de
energia, sem deixar de incrementar o programa de
geracao de energia hidrelétrica com novos projetos.

0 governo tem que assumir o papel de atrair cada
vez mais parceiros privados para esses empreendi-
mentos, envolvendo neste esforco os representantes
das empresas de consultoria, construcao e monta-
gem industrial, fornecedores de equipamentos e so-
lugbes tecnoldgicas na area de energia. S6 assim po-
deremos desmistificar o uso das diversas fontes de
energia, inclusive algumas estigmatizadas no passa-
do, como o carvao mineral, capacitando mao de obra
especializada e novas tecnologias para atender ao
projeto de nagdo que tanto desejamos.

Paulo Oscar Auler Neto
Vice-presidente da Sobratema
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A John Deere esta pronta para construir uma parceria muito produtiva com vocé. Além da ampla

linha de equipamentos, da excelente disponibilidade de pecas e de uma equipe altamente qualificada, @ JOHN DEERE

estamos implantando uma rede de distribuidores para estar sempre ao seu lado.

JohnDeere.com.br/construcao
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ESPACO SOBRATEMA

GUIA SOBRATEMA DE EQUIPAMENTOS
Com langamento marcado para o dia 13 de novembro
de 2013, no Espago Hakka, em S&o Paulo, o Guia
Sobratema de Equipamentos 2013-2015 tera novas
categorias de equipamentos, tais como: elevadores,
guindastes articulados, guindastes com langa
telescopica, entre outros. Assim como na edigéo
2012-2014, tera a versdo impressa, online e para
tablets e smartphones, com sistemas operacionais
i0S e Android. Para mais informagdes acesse: http://
www.guiasobratema.org.br

MANUAL DE NORMALIZAGAO
A Sobratema langa mais um manual de normalizag&o,
o Trator de pneus, totalizando dezessete manuais. Os
proximos serdo 0s manuais de carretas de perfuragéo
e fresadoras de asfalto, previsdo de lancamento para
ainda este ano. A Sobratema iniciou a publicagdo
desses manuais com o intuito de contribuir para
difusdo de informagdes técnicas e legais dos
principais equipamentos utilizados nos setores de
construgdo, montagens industriais e mineragao.

ESTUDO DE MERCADO
0 consultor da Sobratema Brian Nicholson ministrou
uma palestra sobre o Estudo Sobratema do Mercado
Brasileiro de Equipamentos para a Construgio para
cerca de 30 profissionais, incluindo a presidéncia,
diretoria, superintendéncia e geréncia, do Banco De
Lage Landen - provedor internacional com ampla
experiéncia no gerenciamento de programas de
financiamento. Para mais informagdes acesse:
http://www.sobratema.org.br/EstudoSobratema

AGENDA OPUS:

07-11
Curso de Rigger - Sede da Sobratema

17-18
CURSO DE GERENCIAMENTO DE EQUIPAMENTOS E
MANUTENGAO DE FROTAS - Sede da Sobratema

21-23
CURSO DE GESTAO DE FROTAS - Sede da Sobratema

30-31
CURSO DE GESTAO DE PNEUS NA FROTA - Sede da Sobratema

04-08
CURSO DE RIGGER- Sede da Sobratema

09-17
CURSO DE RIGGER - Parauapebas

1-13
CURSO DE GESTAO DE FROTAS - Sede da Sobratema

21-22
CURSO DE GERENCIAMENTO DE EQUIPAMENTOS E
MANUTENCAO DE FROTAS - Sede da Sobratema

JOGO RAPIDO

FABRICA DA NISSAN, EM REZENDE (RJ),
ENTRA NA FASE FINAL

> A cargo da WTorre, a construcao da primeira unidade brasileira da Nissan,

localizada em Resende (RJ), entra na fase final. Com investimentos de

R$ 2,6 bilhdes, a producdo brasileira da montadora japonesa inicia-se no

primeiro semestre de 2014. Serdo mais de 200 mil m? distribuidos por cinco prédios
principais. Segundo Rodrigo Card, diretor de construcdo da WTorre, a obra esta
aplicando novas tecnologias, diferentes processos fabris e maquinas para permitir a
conclusao no prazo recorde de dois anos - a obra conta com uma moderna perfura-
triz para estacas de hélice continua, importada, de alto rendimento que permitiu a
aceleracao da fase de fundacoes.

CASE IH TREINA OPERADORES DE
MAQUINAS AGRICOLAS

A Case IH é parceira do governo de Mato Grosso no programa Parceria Rural,
que promove a qualificacdo de trabalhadores rurais. Os participantes recebem

aulas tedricas e praticas sobre a operacdo e manutencao de tratores e co-
[heitadeiras, além de receberem nog¢des de preparo do solo para o plantio. A parceria
envolve a participagdo da rede de concessionarios da Case IH que contribui com a
logistica e cessdo de equipamentos para os cursos. Ao longo de 10 anos de realizacao
do programa cerca de 9.300 trabalhadores ja foram qualificados.

8 / Grandes Construgdes
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Sr. Jorge :Medeiros, fundador da

J. de Medeiros Terraplenagem Ltda.

€ proprietario de Escavadeiras
Link-Belt Spin/Ace:80, 130 X2'e 210 X2.

e’Pesos'Operacionais: de 8.430 kg a 35.900 kg
e Potencia Liquida SAE: de 54 hp a 271 hp
e Tamanho'das Cacambas: de 0,18 a 2,24 m®

EXCAVATORS

QUALIDADE, ECONOMIA E SERVIGO DE POS-VENDAS QUE DA GOSTO DE RECOMENDAR A0S AMIGOS

Das compactas e versateis Spin Ace® 80 até as poderosas 350 X2, as Escavadeiras Link-Belt® alcangam niveis de
produtividade e economia de combustivel que irdo tornar seus trabalhos mais rapidos e lucrativos. Além disso,
a Link-Belt Excavators, com sede em Kentucky, EUA e mais de 135 anos de tradi¢cao, desenvolve e fabrica seus

equipamentos no Japao, atendendo aos mais rigorosos padrdes de qualidade do mercado.
Ligue para nés e descubra porqué todo mundo esta falando tdo bem de nossas escavadeiras.

DISTRIBUIDORES AUTORIZADOS:

TRAKMAQ - Tel.: (12) 3942-3300 - www.trakmag.com.br - (Vale do Paraiba - SP) SP MAQUINAS - MT - Tel.: (65) 3694-7200 - www.spmaquinas.com - (MT, RO e AC)
LBX DO BRASIL - Tel.: (15) 3325-6402 - www.lbxco.com/brazil - (Interior de SP) GUEDES * PR: (41) 3285-2020 e (44) 3288-0079  SC: (48) 3285-8550
MAQUILINEA - Tel.: (11) 4411-1449 - www.maquilinea.com.br - (Noroeste de SP) ¢ RS: (51) 9870-9737 - www.guedesequipamentos.com.br

GLOBALMAQ - PA - Tel.: (91) 4009-7000 - www.globalmag.net - (MA, PA, AP, RR e AM)

LBX do Brasil Ltda.

Avenida Jerome Case, 2.900 - Galpao 2 G n L B
Sorocaba - SP - 18087-220 do Brasil
Tel.: (15) 3325-6402 - www.lbxco.com/brazil Escavadeiras
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DIVISAO DE GUINDASTES HYVA
CONQUISTA 1SO 9001

A divisdo de guindastes da Hyva do Brasil, localizada em Caxias do Sul
(RS), conquistou a ISO 9001. A norma internacional estabelece um padréo
de exceléncia no sistema de gestdo da qualidade da empresa com vistas

a reduzir custos, gerenciar risco e melhorar a satisfacao dos clientes. A unidade de

hidraulicos da Hyva conta com a ISO 9001, desde 1999 e, no ano passado obteve a

ISO 14001 — certificacdo que estabelece um Sistema de Gestdo Ambiental efetivo,

reduzindo o impacto ambiental das operacoes.

EMPREGO NA
CONSTRUGAO CRESCEU
3,43% NO SEMESTRE

0 nivel de emprego na constru-

¢ao civil brasileira cresceu 3,43%

no primeiro semestre, com a
abertura de 115,7 mil vagas, segundo
pesquisa elaborada pelo SindusCon-SP
em parceria com a FGV (Fundacdo Getu-
lio Vargas). O ritmo indica desaceleracao
em relacdo ao primeiro semestre do ano
passado, quando o setor contratou 193,4
mil pessoas (+6,09%). De acordo com o
presidente do SindusCon-SP, Sergio Wata-
nabe, “os dados dos ultimos dois meses
revelam que o indicador de emprego
praticamente estabilizou”.

EMPREGO POR REGIOES DO BRASIL

(JUNHO DE 2013)

= NUMERO

REGIAO VAI:‘I’/A)QAO DE NOVAS
- VAGAS

Norte 1,17 2.523
Nordeste -0,40 -2.895
Sudeste -0,01 -90
Sul 0,21 1.057
Centro-
Oeste 0,38 2.518
Brasil
(Total) 0,09 3.113

CONSTRUCAO CIVIL: CRESCEM
INVESTIMENTOS EM INOVACAO

Levantamento realizado pela consultoria francesa Global Approach
Consulting (GAC), com base nos dois Ultimos relatérios do Ministério de
Ciéncias, Tecnologia e Inovagdo (MCTI), revela que os investimentos feitos

pelo setor da construgdo civil em projetos de inovacdo passaram de R$ 23 milhdes

para R$ 40 milhdes. O nimero de empresas que cadastraram projetos de inovagéo
passou de sete para 13. Foram concedidos R$ 14 milhdes de incentivos fiscais por
meio da Lei do Bem, frente aos R$ 7,8 milhdes do exercicio anterior.

"0 beneficio da Lei do Bem, regulamentada no Pais em 2005, é em média de

25% do valor aplicado pela empresa”, sinaliza André Palma, presidente da Global

Approach Consulting (GAC) no Brasil. “Se mais empresas do segmento conheces-

sem os mecanismos de incentivo disponiveis no Brasil, os aportes poderiam ser

consideravelmente maiores”, afirma.

EMPREGO POR REGIOES DO ESTADO DE
SAO PAULO (JUNHO DE 2013)

= NUMEROS

REGIAO VAI;I;\ )ng DE NOVAS
- VAGAS

Sede (capital) 0,01 51
Santo André -0,97 -473
Campinas 0,30 269
Ribeirao Preto -0,14 -84
Santos -1,23 -402
Sorocaba -0,01 -6
Sao José dos 0,17 133
Campos
Bauru -0,08 27
Sao José do
Rio Preto 0,50 150
Presidente
Prudente 249 281
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PRENSA HIDRAULICA PARA TUBOS

Prensa Hidraulica para

Tubes PHT 1500 CSM,

desenvolvida para o fabricacao

de tubos de concreto, simples e

armado, com diametros de 200

a 800mm e alturas de 1000 e \ - .
1500mm. PN O a1 um

sty

"'h:\- ,

PAINEL DE CONTROLE UNIDADE HIDRAULICA

Unidade hidraulica com reservatério de
250 litros, equipada com wvdlvulos
direcionais de retencgdo e de controle de

A PHT 1500 C5M dispde de painel de
comandeo equipado com display LCD 7°
e duas comeras de video. Uma foz o

moniteramento no instante da
fabricacdo do tubo e a oulra o do
volume do silo de abostecimento.

fluno.

A unidade também possui uma vaivuela
proporcienal com plug eletrénico que
confrela @ variagiio de velocidode
lineor do cabegote principal.




JOGO RAPIDO

R$ 92 MILHOES PARA PARQUES EOLICOS NO CEARA

A diretoria do Banco Nacional de Desenvolvimento
Econdmico e Social (BNDES) aprovou financiamento de
R$ 92 milhdes para a construgdo de cinco novos parques
edlicos no municipio de Trairi, no Ceara, com poténcia instalada
de 136,5 MW e sistema de transmissao integrado. Os recursos
serao destinados a cinco Sociedades de Proposito Especifico
controladas pela Enerplan Participagdes Societarias e FIP BB Vo-
torantim Energia Sustentavel |, Il e lll, responsaveis pelo projeto,
denominado Complexo Faisa.
Os parques entrardo em operacao no fim deste ano. Por se tratar
de fonte de energia renovavel, terdo prioridade de despacho em
relagdo as demais fontes, reduzindo o impacto ambiental e a
utilizacdo de gas natural e outros derivados de petrdleo, diminuin-
do, assim, a dependéncia desses insumos e das emissdes de CO?.
Em 2012, o BNDES financiou 63 usinas edlicas, com R$ 3,1 bilhdes.
Esse valor corresponde a um investimento total (consideradas as

contrapartidas dos empreendedores), de R$ 5,9 bilhGes.

Para 2013, o Banco estima um crescimento de 15% no nimero
de operacdes aprovadas em relacdo ao ano anterior. A carteira
atual do BNDES, incluindo projetos na fase de liberagdo de
recursos e em analise, soma 94 parques eolicos, equivalentes a
financiamentos de R$ 6,8 bilhdes.

VLT DE FORTALEZA TEM 30% DE OBRAS

CONCLUIDAS

0 Veiculo Leve sobre Trilhos (VLT) Parangaba-Mucuripe, em Fortaleza,
esta com 30% das obras concluidas. A obra deve ser entregue em
dezembro deste ano, ao custo de R$ 276,9 milhdes. O ramal tem 12,7

km (11,3 km em superficie e 1,5 km em elevado) e vai ligar a estagdo Parangaba,

localizada no bairro de mesmo nome na capital cearense, ao bairro de Mucuripe,
cruzando 22 hairros de Fortaleza. O projeto prevé a construcdo de uma estacdo
elevada (Parangaba), além de uma integragdo com a linha Leste do metrd.

V¥ Maquete eletr(‘)nia

estacdo de embarque do VLT
Parangaba-Mucuripe

CONSTRUTORA ADOTA
TECNOLOGIA SAP EM
SISTEMA DE GESTAO

A OAS Empreendimentos esta utili-
zando um novo Sistema Integrado
de Gestao, que tem como base

a tecnologia SAP. No escopo do projeto,

estdo contemplados os mddulos de CRM

(Relacionamento com o Cliente) e SRM

(Suprimentos Online), que sdo considerados

0s mais avancados para o setor imobiliario.

"0 SAP é considerado um dos melhores

sistemas de gestao empresarial do mun-

do e, por isso, é utilizado pelas maiores e

melhores empresas de diversos setores.

Buscamos o seu aproveitamento maximo”,

explica o diretor Humberto Garrido. O pra-

zo de implantacédo é de 18 meses.

CONCREJATO REFORMA OBELISCO DO IBIRAPUERA

0 Mausoléu do Soldado Constitucionalista de 1932,
conhecido como Obelisco do Ibirapuera, principal
monumento histérico da cidade de Sao Paulo, obra do

escultor italo-brasileiro Galileo Ugo Emendabili, esta sendo

restaurado pela Concrejato. A empresa ja tem em seu curriculo

a restauracao da Catedral da Sé, do Teatro Municipal e da Fonte

Monumental. O trabalho foi iniciado em 9 de julho e tem prazo
de um ano para ser concluido. 0 monumento ganhara melhorias
de acessibilidade, 432 novos cinerarios (nichos para guardar

os restos mortais) e bombas para drenagem do subsolo, onde
estao guardados os restos mortais dos Martires MMDC: Martins,
Miragaia, Drausio, Camargo e Alvarenga.
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JOGO RAPIDO

IBAMA LIBERA LINHA DE
TRANSMISSAO NO NORDESTE

O Instituto Brasileiro do Meio Ambiente e dos Recursos
Naturais Renovaveis (Ibama) emitiu a licenca de ins-

talacdo para a Interligacdo Elétrica Garanhuns, no Rio
Grande do Norte. Ao todo sao quatro linhas de transmissao,
com cerca de 700 km de extensdo, além de sistemas auxiliares
e uma subestacdo, que irdo permitir o escoamento da energia
gerada nas centrais edlicas construidas no estado, além de
ampliar os sistemas de transmissao na regido Nordeste.

UM GIGANTE NAS OBRAS
DA COBERTURA DA ARENA
CORINTHIANS

0 guindaste Liebherr LR 11350, da Locar, com
capacidade de 1,5 mil tonelada, esta sendo usado

na montagem de parte sul da cobertura da Arena
Corinthians, na zona leste de S&o Paulo. Além do LR 11350,
a Locar conta com mais sete guindastes de capacidade
variada, utilizados na pré-montagem das pecas metalicas da
cobertura — cada peca chega a ter até 400 toneladas. A obra
conta ainda com sete plataformas aéreas Locar e dois mani-
puladores telescdpicos. A montagem dos lados Leste e Oeste
da arquibancada ja foram concluidos e a previsao é que a
cobertura esteja totalmente concluida até outubro préximo.

ODEBRECHT USA TECNOLOGIA
DE MONITORAMENTO REMOTO
DA METSO

A Odebrecht Brasil implantou a tecnologia Metso
> DNA, para o monitoramento remoto dos equipamen-

tos nas plantas de producdo de agregados. O sistema
foi desenvolvido para atender a uma demanda especifica da
construtora. Elson Rangel, engenheiro da Odebrecht e lider
da area de Equipamentos, Pessoas e Organizacdo, destaca a
necessidade da empresa em obter uma ferramenta confiavel
para facilitar a operacionalidade e manutengdo preventiva
da operacao, evitando e reduzindo falhas.
A Metso implantou outros sistemas remotos de mo-
nitoramento para a Odebrecht Serra Talhada e para a
Odebrecht Salgueiro.

ENTREGUES 81 MAQUINAS PARA
CONSTRUCAO DE ESTRADAS NO
RIO GRANDE DO NORTE

0 Ministério do Desenvolvimento Agrario entregou
um lote de 13 escavadeiras, 32 caminhdes cacam-
bas e 36 pas-carregadeiras para municipios do Rio

Grande do Norte. Com um investimento de R$ 23,5 milhdes,

a acdo faz parte do Programa de Aceleracdo do Crescimen-

to (PAC 2). Cerca de 32 mil agricultores familiares do Rio

Grande do Norte serdo beneficiados com a construcdo e

manutencéo de estradas vicinais e infraestrutura hidrica

dos municipios. “Estavamos sem condi¢éo, no auge da seca,
de contratar maquinas para amenizar os efeitos da seca”,
disse a governadora do estado Rosalba Ciarlini.

MILLS QUER INVESTIR R$ 481
MILHOES PARA CRESCER EM 2013

A Mills ampliou a previsdo de investimentos
neste ano de R$ 296 milhdes para R$ 481 mi-
Ihdes. O orcamento adicional de R$ 185 milhges
serd utilizado para acelerar a expansdo da companhia.
A empresa pretende abrir 12 novas unidades da area
de negdcio Rental — em vez das cinco que estavam
previstas. Pretende, ainda, comprar novas linhas de
equipamentos como escoramento de aluminio (Alumills)
e do sistema modular (SM Mills), que oferecem maior
produtividade nos canteiros de grandes obras.

14 / Grandes Construcoes
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Prepare-se para expor na Unica feira latino-americana
especializada em tecnologia e gestdo de equipamentos
para construcdo e mineracdo. Na M&T Pecas e Servicos

2014, sua empresa vai encontrar o publico certo que PECAS E SERVICOS
procura ?olugoes, insumos e demais servicos, para que % Feira 6 Congresso de Tecnologia
seus equipamentos se mantenham em campo. e Gestdio (?e Equipamentos

para Construgdio e Mineragdo.
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_ > Entrevista com Jorge Samek, diretor geral da Usina Hidrelétrica de Itaipu

'V |Itaipu: vertedouro aberto

As vésperas de completar 30 anos de
construida, a Usina Hidrelétrica de Itaipu
da provas de grande vitalidade, fechando
0s seis primeiros meses de 2013 com um
recorde na producdo de energia: 50,012
milhdes de megawatts/hora (MWh). Esse
foi 0 segundo semestre em que a hidrelé-
trica alcancou esse feito, em igual periodo
do ano, j& que no primeiro semestre de
2012 foi registrada a producao de 50,105
milhdes de MWh. Mas vale lembrar que
2012 foi um ano bissexto, com um dia
a mais em fevereiro que, se descontado,
aponta para uma vantagem na producao

UHE Itaipu:
100 milhoes de MWh em 2013

Gigante atinge a "maturidade operacional” e elevado padrao
de eficiéncia aos 30 anos de vida, alcancando a lideranca
mundial na producao de energia elétrica

no periodo em 2013.

No acumulado de janeiro a dezembro
do ano passado, Itaipu obteve uma pro-
ducdo anual de 98,3 milhdes de MWh,
0 que estimulou sua direcdo e equipe
técnica a perseguirem um novo desafio:
tendo assegurada a posicao de recordista
mundial de geracdo de energia, a meta é
fechar o ano de 2013 com a producao de
100 milhdes de MWh.

Para Jorge Samek, diretor Geral da
usina pelo Brasil trata-se de um objetivo
dificil, mas ndo impossivel. Ele conta que
a excelente performance apresentada por

[taipu se explica, em parte, pela fartura de
chuvas no periodo, mas, sobretudo, pelo
aprimoramento do desempenho opera-
cional, um ponto de honra para a equipe
técnica da unidade, desde o inicio da sua
operacao, em maio de 1984.

O diretor garante que os resultados s6
foram alcancados gracas a alta disponibili-
dade dos equipamentos da hidrelétrica, a
qualidade técnica das equipes e a eficién-
cia do seu modelo de gestao.

E resultado desse plano de gestao, por
exemplo, a otimizacdo das intervencoes
voltadas a manutencdo, que aumentaram
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a disponibilidade das unidades geradoras
em 36 dias por ano; e a implantacao de 16-
gicas de atuacdo automatica na geracao-
-transmissao dos setores de 60 hertz e 50
hertz, até o aprimoramento da metodolo-
gia e do plano de producéo.

Também pesou decisivamente a entra-
da em operacdo de novos transforma-
dores na subestacdo da margem direita
(lado paraguaio da usina) e da linha de
transmissdo de 500 KV Foz-Cascavel,
pertencente a Copel.

Nas paginas seguintes, Jorge Samek faz
um balanco dessas trés décadas de opera-
cao de Itaipu — um empreendimento que
por muito tempo ainda serd uma referén-
cia da capacidade da engenharia brasileira
— e revela os planos para o futuro.

Grandes Construcées — No acumula-
do dos seis primeiros meses deste ano,
a Usina Hidrelétrica de Itaipu repetiu a
facanha alcancada no primeiro semes-
tre de 2012, ultrapassando a marca dos
50 milhoes de megawatts/hora (MWh)
em um semestre. A que se deve essa
sucessiva quebra de recordes alcanca-

da pela hidrelétrica?

Jorge Samek - Trés coisas determinam
essa performance. A primeira é que a eco-
nomia tem que estar aquecida para que
haja consumo de energia. Em que pese o
modesto crescimento do Produto Interno
Bruto (PIB), que muitos apelidaram de “pi-
binho”, no setor elétrico isso nao reflete
a realidade. Ha alguma coisa errada nisso
tudo. Um fator extraordinario para se me-
dir o crescimento econémico de um pais
é 0 consumo de energia. E o0 que vemos
é que de 2011 para 2012 esse consumo
cresceu quase 5%. E a perspectiva de
crescimento para 2013 é ainda maior. En-
frentamos anos e mais anos em que Itaipu
tinha energia, podia produzir mais, mas
nao tinha consumidor. Quando o pais ndo
cresce, ndo adianta se produzir energia,
porque a capacidade instalada ja é sufi-
ciente para atender a demanda. E ndo é
0 que ocorre agora, tanto no Brasil quan-
to no Paraguai, que sdo os dois mercados
que ltaipu atende. Este ano, o Paraguai vai
crescer uns 15%.

Grandes Construcées — Qual o segun-
do fator determinante do crescimento
da producao?

Jorge Samek - Nele, a nossa capacida-
de de interferéncia é menor: tem que ter
agua. E ndo se trata apenas de se ter &gua
no rio Parana. Isso ajuda muito, mas tem
que ter agua em Minas Gerais, em Sao
Paulo, em Goiés, que acaba correndo para
o Parand. Essas aguas é que dao a condi-
¢do das usinas que fazem parte do sistema
funcionarem. A chuva que cai no Rio de
Janeiro, por exemplo, ndo nos interessa.
Porque essa agua vai direto para o litoral
e nao vira megawatt/hora. Mas quando
chove muito em Sao Paulo, de virar carro
de ponta-cabeca, a gente sabe que essa
agua vai chegar até a ltaipu. Ela vira pelo
rio Tieté, pelo Paranapanema, mas che-
gara até aqui. O mesmo acontece com as
chuvas muito fortes em Minas Gerais, que
pegam todos os grandes reservatorios que
nds temos tanto no rio Grande, quanto no
rio Parnaiba. Esses reservatérios, estando
em boas condicdes quando termina o peri-
odo das 4guas, nos dao condicdes de bom
desempenho. Normalmente, esse fim do
periodo das dguas coincide com o més de
marco, mas em 2012, como as chuvas de
novembro atrasaram, tivemos um periodo
prolongado até o fim de abril. Portanto,
parte dos resultados se deve a isso.

Grandes Construcdes - E qual o ter-
ceiro fator decisivo para o bom desem-

penho do semestre?

Jorge Samek - £ o fato de termos nos-
sas maquinas e linhas de transmissao em
perfeitas condicbes. Se o Operador Na-
cional do Sistema “piscar” nds estamos
prontos para atender imediatamente. E te-
mos um profundo orgulho disso. Hoje nés
somos referéncia no setor de energia em
aprimoramento dos processos de manu-
tencdo, desenvolvidos ao longo de todos
esses anos. Quem visita nossas instalacoes
dificilmente acredita que essa usina ja tem
40 anos de construida, com maquinas que
estdo produzindo energia ha mais de 30
anos. A impressao que se tem é que tudo
isso foi instalado ha trés ou quatro anos,

Agosto 2013 /19
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“Um fator extraordinario

para se medir o crescimento
econdémico de um pais é o

consumo de energia. E o que
vemos é que de 2011 para
2012 esse consumo cresceu
quase 5%. E a perspectiva
de crescimento para 2013 é

ainda maior.”

tamanho é cuidado que se tem com esse processo de ma-
nutencao, de modernizacdo. Para nés isso é quase que um
dogma. Obviamente que, com o tempo, nds ganhamos
experiéncia suficiente para saber em que meses é mais
adequado fazer a manutencao, porque nao vai ter 4gua e
ndo adianta ter todas as maquinas disponiveis. Também sa-
bemos em que meses as maquinas tém de estar 100% a
disposicao, porque com certeza vird um fluxo maior, dentro
do que nés chamamos de “danca das dguas”. E além de
todos esses pontos tem o fator da localizacao de Itaipu. Do
ponto de vista da engenharia, considerando todo o plane-
ta, ndo ha outro lugar que tenha um rio tao regulado, com
uma queda tdo acentuada e tdo proximo das regides de
consumo quanto esse. Parece até que Deus, quando cria-
va a terra, resolveu procurar um lugar onde queria instalar
uma hidrelétrica. E botou o dedo aqui! Entdo é tudo isso
que resulta nessa performance, permitindo esses recordes. E
nos da a expectativa de chegar a 100 milhoes de MWh em
2013. Esse é o grande desafio dessa diretoria técnica e para
isso estamos aprimorando cada vez mais Nossos Processos
de transmissao de energia. Agora estamos com o Paraguai
fazendo uma linha de 500 KV em territério paraguaio, fruto
de investimentos com recursos do Fundo de Convergéncia
do Mercosul. Essa é a primeira obra estruturante do Mer-
cosul, que vamos entregar até o fim de agosto. Essas obras
passaram a ser feitas por Itaipu, como resultado de acordo
firmado entre os entao presidentes Lula, do Brasil e Fernan-
do Lugo, do Paraguai. Espera-se que o Paraguai va consumir
mais energia, 0 que é mais uma possibilidade de Itaipu atin-
gir os 100 milhées de MWh em 2013.

Grandes Construcées — Essa producao vai dar a Itai-
pu a lideranca mundial na producao de energia?

Jorge Samek — Esse ano que passou nés beiramos os 100
milhdes de MWh, com 98,3 milhdes de MWh, e com isso
mantivemos o primeiro lugar do mundo em producao de
energia. Em que pese a usina de Trés Gargantas, na China,
ter 70% a mais de potencia instalada, eles ndo tem a regu-
laridade que noés temos, com essas 45 usinas rio acima. Mas
nao estamos contentes com isso, nao. Queremos ir além.

Os sistemas de meteorologia, com um numero cada
vez maior de acertos nas previsdes de tempo, sdo alia-

dos nesse processo?

Jorge Samek - Sim, a cada dia esses sistemas estao se
aperfeicoando. Atualmente, nés sabemos, com grande
margem de acerto, a quantidade de &gua que vai chegar
hoje, ou amanha. D& para saber exatamente a quantidade
de 4gua que esta passando pelo rio Grande, por exemplo,
que é o principal da nossa bacia.

Grandes Construcoes — Levando-se em conta os re-
flexos da politica de modicidade tarifaria, priorizada
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» Com 14 mil MW instalados e
20 unidades geradoras de 700
MW cada, Itaipu é a maior represa
hidrelétrica em funcionamento no
mundo em gerac@o de energia,
superando até mesmo a Usina de
Trés Gargantas, na China, que é a
maior em dimensdes

pelo governo federal, Itaipu é hoje um
empreendimento lucrativo?

Jorge Samek - Itaipu é fruto de um
tratado entre o Brasil e o Paraguai, com
um regramento préprio, e ela trabalha
sem lucro nem prejuizo. Ela trabalha pelo
preco de custo. S6 que para ser construi-
da, a usina precisou ser financiada, o que
exigiu que se fosse buscar dinheiro em to-
dos os cantos do mundo. E aqui no Brasil
foi a Eletrobras que se endividou, com o
aval do Tesouro Nacional. Para pagar esses
empréstimos é empenhada a propria pro-
ducao de energia. Portanto, o empreendi-
mento Itaipu exigiu trés grandes esforcos
de engenharia. O primeiro foi a engenha-
ria juridica, que da sustentagao juridica ao
seu funcionamento, mesmo envolvendo
dois paises com linguas diferentes, cultu-
ras e histérias diferentes e principalmente
economias diferentes. Apesar disso tudo,
essa engenharia juridica viabilizou um em-
preendimento dessa magnitude, o maior
do mundo feito em conjunto por dois go-
vernos de dois paises diferentes. O segun-
do esforco de engenharia foi a construcao
da usina propriamente dita, e o terceiro
foi de engenharia econémica, permitindo
pagar o investimento com a prépria ge-
racao de energia. Por isso o tratado tem
em seu Anexo C, da sua base econdmica,
50 anos, com vencimento em fevereiro de
2023. Nessa data, Itaipu termina de pagar
toda a divida que fez ao longo de 17 anos,
para se financiar. Hoje, isso representa no
nosso custo 64%. No orcamento de Itai-
pu, juros e divida representam 64% do
preco da nossa tarifa, que é de 37 délares
por MWh, aqui no “pé da usina”.

Grandes Construcoes — Qual o valor
dessa divida?

Jorge Samek — Nés pagamos cerca de
US$ 2,3 bilhdes ao ano, de amortizacdo
do investimento, sendo metade para o Te-
souro Nacional, metade para a Eletrobrés.
Em 2023, quando Itaipu terminar de pagar
suas dividas, restando apenas as despesas
de royalties e custos de producao, nos te-
riamos uma reducdo de custos da ordem
de 32%, equivalentes a energia produzi-
da no lado brasileiro, a ser repassado ao
consumidor final. Como nés representa-
mos cerca de 20% do sistema elétrico, o
resultado, disso, ou seja, 20% em cima
dos 32% seria o valor do desconto para
o consumidor, com efeito semelhante ao
causado pela Medida Proviséria 579, do
governo federal, que resultou na dimi-
nuicdo do preco da energia elétrica. Mas
a essa altura, outras usinas terdo vencido
suas concessoes, o gque significa que pode-
remos ter a energia elétrica mais barata do
mundo. Isso sé da para fazer com energia
hidraulica. As usinas termoelétricas, se-
jam de carvao ou a gas, tém periodo de
vida Util muito parecido com o periodo da
concessao. Uma usina a gés, por exemplo,
tem em geral periodo de concessdo de 20
anos. Mas quando acaba esse periodo e
entra no 21° ano, essa usina estd um ba-
gaco. Tem-se que praticamente fazer uma
nova usina para produzir energia. J4 uma
usina hidraulica bem cuidada, como lItaipu,
a vida util pode chegar a 200 anos.

Grandes Construcdes — Sendo as-
sim, por que outros paises do mundo,
que nao tem uma hidrologia como a
nossa, ou que ja a usaram 100%, sao

tao contra a instalacao de usinas hi-
drelétricas?

Jorge Samek - Porque efetivamen-
te ninguém vai conseguir competir com
0 Brasil em termos de ter uma energia
tao barata como nés vamos ter. Na hora
em que todas as nossas usinas estiverem
construidas — e me refiro a Belo Monte,
Teles Pires, Tapajos, entre outras — e isso
coincidir com o fim do pagamento de ltai-
pu, Foz do Areia, Segredo, Osério, previs-
t0s para ocorrerem nos proximos 20 anos,
a possibilidade de nés termos um preco
de energia muito menor do que qualquer
pais que usa o carvao, gas natural, uranio,
é muito grande. E isso dd uma vantagem
competitiva extraordindria.

Grandes Construcoes — Quanto cus-
tou construir Itaipu?

Jorge Samek - O total gasto em lItaipu
foi US$ 27 bilhoes, desde as desapropria-
¢bes, construcdo da barragem, equipa-
mentos, etc. Sobre isso comecam a incidir
0s juros, e nds vamos continuar pagando
US$ 2,3 bilhdes ao ano até 2023. Esse nu-
mero foi mantido em uma grande nego-
ciacao firmada em 1996, e esse pagamen-
to estd sendo feito rigorosamente em dia.
Todos 0s NOSSOS COMPromissos sa0 Pagos
em dia, com uma tarifa muito bem colo-
cada. E esse empreendimento, se n&o fos-
se feito naquela época, ndo se faria mais.

Grandes Construcoes - Qual o ta-
manho do parque gerador de energia
hidrelétrica no Brasil e quantas estdo
nesse processo de fim de amortizacio?

Jorge Samek - Quase ninguém sabe
esse nimero, mas era bem facil de guardar,
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(ENTREVISTA >

até trés anos atras: 2.222 unidades. Hoje
nao é mais isso. Devem ter sido inaugu-
radas mais umas 20 ou 30 unidades. Esse
pargue gerador é composto desde pela pri-
meira Pequena Central Hidrelétrica (PCH)
inaugurada ha 100 anos, em Juiz de Fora
(MG), que ainda esta funcionando, até a
Itaipu. Mas as que tém representacao sig-
nificativa, e que estdo operando no sistema
nacional, sdo cerca de 200 usinas, de 50
MW para cima. Desse total, umas 100 de-
verao estar amortizadas até o ano de 2023.

Grandes Construcdes — Qual é a ener-
gia assegurada, conhecida também

como garantia fisica da usina de Itaipu?

Jorge Samek — Nos temos uma siste-
matica que da uma grande garantia para
[taipu: nds calculamos a nossa producao
prevendo tudo de pior que pode acon-
tecer. E isso nés leva a fazer um célculo
que famos produzir 75 milhdes de MWh.
Entdo, se Sdo Pedro ndo colaborar, se
explodir um transformador, se um vento
muito forte derrubar torres de transmissao
etc., tudo isso, se for levado em conside-
racdo, nos leva a uma posicao onde nao
vamos produzir menos do que 75 milhdes
de MWHh. O nosso orcamento é bem facil.

Quase uma conta de padeiro. Nos calcula-
mos tudo o que nds vamos precisar de di-
nheiro no ano, o quanto nds vamos gastar
de juros e de divida, quanto vamos pagar
de royalties e quanto é a nossa despesa
de exploracao (para pagar pessoal, cobrir
custos de modernizacdo e manutencao).
Isso me da quanto eu vou precisar de di-
nheiro e divido esse valor por 75 milhdes
de MWh. Dessa forma eu tenho o preco
da energia quase na casa dos 45 dolares.
Mas se eu produzo 98,3 milhdes de MWh
e se fiz meus célculos em cima de 75
milhdes, tudo o que eu produzir a mais
vai como desconto. Sobre essa energia
a mais s6 incide royalties. Por isso nossa
energia é barata. Ninguém reclama. Tem
até energia mais barata que a produzida
aqui, dessas usinas que ja foram amorti-
zadas. Mas a grande maioria das usinas,
e principalmente as térmicas, edlicas, etc.,
tém preco bem superior ao nosso. Entao,
esse Nnosso lastro fisico, que estd mantido
sobre a producao de 75 milhdes de MWh,
nos da uma garantia fantastica. Nunca
vamos ter falta de dinheiro para pagar as
nossas obrigacdes. Mas ha um parado-
X0 que noés temos que enfrentar: quanto

mais eficiente nds somos, mais Nds somos
penalizados. Para ser eficiente, eu tenho
gue gastar mais. Se, por exemplo, parar
uma maguina, meu custo é elevadissimo.
Nos temos aqui revisdes nas nossas ma-
guinas que sao realizadas a cada quatro
anos, em gue ¢é feito quase que um raio X
da unidade. Na primeira vez que isso ocor-
reu em [taipu, demorou 61 dias para essa
méaquina voltar a funcionar. Hoje, com
todo o aperfeicoamento e com 30 anos
de aprimoramento, nés estamos fazendo-
-a voltar a operacao em 11 dias. Tem &reas
na usina que nao tem Natal, ndo tem Ano
Novo, nem dia santo, ndo tem nada. Fun-
ciona 24 horas por dia, 365 dias por ano.
Mas isso me da a capacidade de produzir
nessa dimensao.

Grandes Construcdes — Qual é a par-
ticipacao percentual de Itaipu dentro
do sistema nacional?

Jorge Samek - Hoje é de 17.86%.
Houve uma época em que correspondia a
27% de toda energia produzida no Brasil.
Se desse uma “zebra” por aqui, na linha
de transmissao, dava um prejuizo gigan-
tesco ao Pais. Todas as usinas no Pais tém
uma reserva técnica. Se cair uma delas

PROJETO VE: ITAIPU APRESENTA VEiCULOS ELETRICOS

A ltaipu, em parceria com a Agrale e a Stola do Brasil, desenvolveu o

Veiculos Elétricos (CPDM-VE), construido dentro de Itaipu.

utilitario Agrale Marrud Elétrico, protétipo que integra o Projeto VE,
capitaneado pela usina binacional, para o desenvolvimento de veiculos
hibridos e movidos a eletricidade. 0 protétipo, com tracao 4x4, é
equipado com motor elétrico de poténcia nominal de 40 kW (54 cv) e
torque de 130 Nm (13,3 kgfm), podendo atingir o dobro da poténcia e
torque em condig6es de pico. Esse propulsor é refrigerado a dgua, o que
permite uma reducdo significativa da sua dimensao e peso (79,5 kg).

0 veiculo tem duas baterias de sédio, com autonomia de
aproximadamente 100 km e tempo de recarga de 8 horas em tomadas
de 220V. As baterias sao reciclveis e apropriadas para clima tropical;
utilizam matéria-prima em abundancia no Planeta e sao trés vezes
mais leves que a bateria chumbo-éacido convencionais.

0 Projeto Veiculo Elétrico (VE) é uma parceria das Itaipu Binacional e

a KWO — Kraftwerke Oberhasli AG, que controla usinas hidrelétricas

na regido dos Alpes, na Suica. 0 acordo foi formalizado em maio de
2006. Convidada pela KWO para coordenar o projeto, Itaipu avaliou a
iniciativa como sustentdvel, de carater ambiental e capaz de propiciar
transferéncia de tecnologia.

Apenas nos primeiros cinco anos de Projeto VE, mais de 50 protdtipos
sairam do Centro de Pesquisa, Desenvolvimento e Montagem de

0 desafio do Projeto VE é chegar a um modelo com autonomia de

450 km, velocidade maxima de 150 km/h e recarga de apenas 20
minutos. Com robustez e preco compativel com o mercado convencional.
Além de produzir, Itaipu é a maior pista de testes para o VE. 0s modelos
que saem do G5, equipados com ar-condicionado, transportam
empregados dentro e fora da usina. Sao 120 pontos de recarga.

Onibus e caminhao elétricos

Além do transporte individual, o Projeto VE busca solugdes para
transporte de carga e de passageiros. Surgiu dessa preocupagao o
primeiro caminhao elétrico da América Latina, em parceria com a Iveco
— braco da Fiat para veiculos pesados, lancado em agosto de 2009. Ele
tem motor de 40kW, autonomia de 100 km faz e alcanca 70 km/h, com
2,5t. de carga.

0 VE desenvolveu também o primeiro dnibus 100% elétrico do Pais,
que podera contribuir no transporte de empregados e turistas do
setor elétrico; e o dnibus hibrido, movido a eletricidade e a etanol,
com capacidade para 34 passageiros. 0 veiculo reflete a preocupacao
ambiental de Itaipu e parceiros: a emissao de C0? no funcionamento
do motor com etanol é compensada pela absor¢ao do gas durante a
producao da cana-de-agticar. No balanco, a emissao é zero.
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imediatamente a reserva entra em ope-
racdo, para poder socorrer. S6 uma usina
hidrelétrica ndo pode cair nunca, e essa
usina € ltaipu. Se cair Itaipu apaga o Brasil,
tamanha é a dependéncia do sistema. Em
abril desse ano comecou a entrar no sis-
tema a corrente continua vindo de Jirau e
Santo Anténio, no Rio Madeira. Cada usi-
na dessas, que entra em operacao, é mo-
tivo de comemoragao para nés de Itaipu.
Porque a nossa participacao relativa no sis-
tema nacional cai. Agora, com a entrada
em operacao das usinas do Rio Madeira,
é capaz de cair para 15%. E uma beleza
para garantia do setor elétrico brasileiro.

Grandes Construcoes — Além da meta
para este ano, de produzir 100 milhées
de MWh de energia, quais as perspecti-
vas para o setor, em sua opinido?

Jorge Samek — Em fevereiro nos fize-
mos aqui a nossa reuniao de planejamen-
to estratégico anual, nela ficou claro que
em 13 anos nds teremos que dispor, no
Brasil, do dobro do que temos hoje em
poténcia instalada. £ uma loucura! Isso
prevendo um crescimento médio de 4%
a 5% ano, incorporando toda essa cama-
da da sociedade que ficou a margem do
crescimento todo esse tempo. No Brasil,
nos aproveitamos até agora 35% do nos-

so potencial hidraulico. Nés estamos hoje
na casa dos 101 mil MW de capacidade
instalada e temos que superar os 200 mil
MW. Uma parte grande desse crescimen-
to vai ser com a geracao hidraulica. Outra
parte grande serd com a geracao através
da cana. Depois entram as usinas edlicas,
gue sao uma das fontes de energia onde
mais esta se investindo, mas que hoje res-
ponde por uma participacdo de apenas
0,69% da matriz energética nacional. O
planejamento estratégico prevé que as ed-
licas deverdo responder, em 13 anos, por
uma participacao entre 5% e 7%, o que
j& é muita coisa.

Iniciadas as obras da UHE Baixo Iguacu

-

% rio Baixo Iguagu ﬂ?" :
onde sera construida a usina,no

sudoeste do Parana, entre Capitao
Lednidas Marques e Capanema

O dia 21 de junho marcou o lancamen-
to da pedra fundamental, que oficializa o
inicio das obras da Usina Hidrelétrica Baixo
Iguagu, no Rio Iguacu, entre Capanema e
Capitdo Lednidas Marques, no Sudoeste
do Estado do Parana. O projeto é resul-
tado de uma parceria entre a Companhia
Paranaense de Energia (Copel) e a Neoe-
nergia, um dos maiores grupos privados do
Pais, atuando no setor de Energia. O inves-
timento é de R$ 1,6 bilhdo, com participa-
¢do de 30% da Copel e 70% da Neoener-
gia. A usina, que deve entrar em operacao
em 2016, tera capacidade para atender ao
consumo de 1 milhao de pessoas.

"0 empreendimento é dos mais signi-
ficativos, diante do crescente consumo de
energia no Brasil”, disse o diretor de meio

ambiente e cidadania empresarial da Co-
pel, Jonel lurk, na solenidade de anuncio
das obras, realizada no Centro de Exposi-
coes de Capanema.

O diretor da Copel citou a expansao do
setor industrial do Parana, com a instala-
cao de novas indUstrias e ampliacdo de
plantas j& existentes. “Neste quadro de
crescimento e desenvolvimento, a Usina
Baixo Iguagu é importante para ampliar a
oferta de energia para o estado e para o
pais”, disse lurk. O anuncio do inicio das
obras teve a presenca, também, do diretor
de Geracao, Transmissao e Telecomunica-
¢oes da Copel, Jaime de Oliveira Kuhn; do
diretor de Engenharia, Jorge Andriguetto
Jr, e do diretor juridico, Julio Jacob Jr.

O reflexo da Usina Baixo Iguacu na

regido foi enfatizado pela diretora-presi-
dente da Neoenergia, Solange Ribeiro. “O
empreendimento significa progresso, mo-
vimento na economia e desenvolvimen-
to”, disse ela. Solange Ribeiro destacou a
parceria com a Copel no empreendimen-
to. "A Copel é uma grande empresa e
segura para investimentos”, afirmou ela.

Os municipios de Capanema e Capi-
tdo Lednidas Marques, que terao dareas
abrangidas na construcao da usina, serdo
diretamente beneficiados com o aumento
na arrecadacdo de impostos e geracao de
empregos. Além disso, quando comegar a
produzir energia, a Usina Baixo Iguacu vai
pagar uma compensacao financeira pelo
uso dos recursos hidricos, aumentando a
receita das prefeituras.

“E a maior obra da histéria do nosso
municipio, era aguardada h& mais de dez
anos e agora se torna realidade gracas ao
Governo do Estado”, afirmou a prefeita
de Capanema, Lindamir Denardin. “A
construcao da usina vai criar 2.500 em-
pregos e ajudar muito o desenvolvimento
da nossa regiao”, afirmou.

Retomada

Além de integrar a diretoria do consor-
cio a ser formado entre as empresas, a
Copel assumira as atividades de engenha-
ria do proprietario e sera responsavel por

26 / Grandes Construgoes



monitorar a execucao da obra e o cumpri-
mento de cronogramas, controlar os con-
tratos com fornecedores, avaliar do ponto
de vista técnico o projeto civil da Usina,
acompanhar a fabricacdo e montagem de
eguipamentos, entre outras atribuicoes.

A construcdo da Usina de Baixo Iguagu
marca a retomada da Copel na constru-
¢ao de unidades de geracdo de energia.
Em dezembro ultimo, a companhia inau-
gurou a Usina Maud, em Telémaco Borba
e Ortigueira, com 363 megawatts. Nas
proximas semanas, serd inaugurada a
PCH Cavernoso 2, entre Virmond e Can-
doi, com 19 megawatts. Juntas, Baixo
lguacu, Maua e Carvernoso 2 somam
R$ 3,42 bilhdes em investimentos.

A nova usina ficara cerca de 30 quilo-
metros rio abaixo (jusante) da Usina Go-
vernador José Richa (Salto Caxias) e tera

trés unidades geradoras que, juntas, terdo
poténcia instalada de 350 megawatts. A
casa de forca sera do tipo abrigada e ficara
no municipio de Capanema, na margem
esquerda do rio. Um conjunto compos-
to por subestacao e linha de transmissao
também serd construido para conectar
a usina ao Sistema Interligado Nacional.
Uma barragem serd erguida no leito do
rio Iguagu para permitir a formacdo do
reservatorio, que terd apenas 31,6 quilo-
metros quadrados de superficie — conside-
rado bastante pequeno em comparacdo
com outras hidrelétricas do mesmo porte.
O lago de Baixo Iguagu serd operado “a
fio d'agua”, o que significa dizer que néo
terd a funcdo de acumular grande volume
hidrico para regularizar a vazao do rio, e
com isso, por consequéncia, minimizara
eventuais impactos ambientais.

O aproveitamento Baixo Iguagu é o ul-
timo empreendimento energético previs-
to para o principal rio paranaense, onde
ja@ operam cinco hidrelétricas de grande
porte: Foz do Areia, Segredo, Salto Ca-
xias — todas da Copel — mais Salto Osério
e Salto Santiago, pertencentes a Tractebel.
Juntas, elas totalizam 6.674 megawatts

de poténcia instalada.

UHE BAIXO IGUACU - FICHA TECNICA
Poténcia Instalada: 350,2 MW
Garantia Fisica: 172,8 MW médios;
Numero de Turbinas: 3

Altura da Barragem: 22 metros
Extensao da Barragem: 410m

Queda Bruta: 15,80m

Area do Reservatorio: 31 km?

Area de Inundagdo: 13 km?
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CONSTRUCAO IMOBILIARIA >

H4 um setor da construgio imobilidria
que ndo tem do que reclamar: o setor de
shopping centers. As pesquisas de merca-
do vém comprovando a boa fase do setor,
que este ano terd um recorde de inaugu-
ragdes. De acordo com o Cadastro de
Shopping Center, base de dados do Ibope
Inteligéncia, 2013 terd o maior nimero de
inauguragdes de shoppings da histéria do
Brasil: 64. Segundo a pesquisa, 35 desses
novos empreendimentos — o que repre-
senta mais da metade dessas novas unida-
des — situam-se na regido Sudeste, confir-
mando a lideranca econémica da regido.
A pesquisa revela a forte ascensio do mer-
cado nordestino, com a inauguragao de 12
novos empreendimentos ainda em 2013.
A regiao Sul recebera metade disso, com
seis shopping centers, mesmo nimero da
regiao Norte. O Centro-Oeste vai receber
cinco novos empreendimentos. Dentre as
razdes para esse desempenho, estd o cres-
cimento da classe média, baseada princi-
palmente nas altas taxas de emprego.

-

A Praca Uberaba, MG: Empreendimentos se expandem pelas cidades médias do interior do pais

SHOPPING CENTERS:
SETOR EM ALTA ALAVANCADO
PELA NOVA CLASSE MEDIA

Dentre os novos shoppings centers, 44
(39%) serdo inaugurados em 38 munici-
pios que ainda ndo possuem esse tipo de
empreendimento, confirmando a expan-
sao da industria para as cidades médias,
depois da consolidagao nos grandes cen-
tros. As cidades médias do Sudeste ainda
atraem os principais investimentos, com
19 inauguragoes. A regido Norte se desta-
ca com nove empreendimentos, seguida
pela Regido Sul, com sete empreendi-
mentos, o Nordeste com seis e o Centro-
-Oeste, com trés novos shoppings centers.

Projetos em execucao

Outra pesquisa realizada pelo ITC
— Inteligéncia Empresarial da Constru-
¢ao, aponta o nimero de 172 shoppings
em projeto e em construgio no Brasil,
totalizando investimentos de mais de
U$ 8,4 bilhoes. Somente na etapa de pro-
jeto sdao 85 empreendimentos, enquanto
os demais, 87, encontram-se em diferen-
tes etapas, que vao do estudo de viabilida-

de a construgio e inauguragao. Nesse ce-
ndrio, destacam-se o Boulevard Boa Vista
Shopping, em Fortaleza, no Ceard, com
investimentos de US$ 300 milhdes; o
Shopping Cerrado, em Vila Velha, no Es-
pirito Santo de US$ 260 milhdes; o Savoy
Bauru, em Sio José do Rio Preto, em Sao
Paulo, de R$ 250 milhdes; a amplia¢do do
Betim Shopping, em Goiania, Goids; a
expansao do Manaus Plaza Shopping, em
Curitiba, no Parand, e o Shopping New
Iguatemi Mall, em Rezende, no Pard.

Segundo a pesquisa do ITC, o maior
nimero de empreendimentos encontra-se
na regiao Sudeste, com 90 unidades. Mas a
regido Nordeste aparece logo atrds, com S0
empreendimentos. A regido Sul concentra
25 unidades e aregiao Centro-Oeste recebe-
r sete novos shopping centers. Na pesquisa
por estado, Sao Paulo desponta isolado com
57 empreendimentos, enquanto Minas Ge-
rais aparece bem atrds com 16 projetos e o
Rio de Janeiro, com 11 unidades.

Fotos: Divulgacao
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Desempenho continuo

As pesquisas vao ao encontro da boa
fase do setor, que j& em 2012, bateu o
recorde de inauguragGes dos dltimos 13
anos, ao colocar em operagdo 27 novos
empreendimentos. O resultado foi o cres-
cimento do faturamento do setor, com
uma alta de 10,65% nas vendas em rela-
¢d0 a0 ano anterior, atingindo total de R$
119,5 bilhoes, de acordo com dados da
Associagao Brasileira de Shopping Cen-
ters (Abrasce) com a média de frequenta-
dores chegando a 398 milhées de visitan-
tes mensais. No total, o setor fechou 2012
com 457 shopping centers em operagao,
contra 351 em 2006, e a duplicagio do
faturamento ao longo deste periodo, que
pulou de R$ 50 para R$ 119 bi. A exce-
lente performance de 2012, segundo a
entidade, pode ser explicada pelo baixo
indice de desemprego, pelo aumento da
massa salarial e pelo crédito, que conti-
nua em niveis aprecidveis. O mercado de
Shopping Centers é responsavel por 19%
do varejo nacional e por 2,7% do PIB. A
expectativa do setor para 2013 é de 12%
no aumento das vendas.

Segundo a Abrasce, dos 27 shoppings
inaugurados em 2012, apenas oito aconte-
ceram nas capitais. Apesar de perfis varia-
dos, a maior parte desses mallsfoi constru-
ida em municipios que possuem entre 101
até 500 mil habitantes, e o tamanho médio
desses empreendimentos é de 31 milm” de
ABL (Area Bruta Locével). Dentre as cida-
des médias que se incluirdo neste roteiro,
a partir deste ano, destacam-se Linhares
(ES); Pouso Alegre (MG), Limeira (SP),
Pelotas (RS), Arapiraca (AL), Sio Gonga-
lo (RJ); Pindamonhangaba (SP), Parnaiba
(PI), Juazeiro do Norte (CE), entre outras,
segundo a Abrasce.

A busca de novos mercados

A SR Shopping Centers - empresa es-
pecializada na prospecgio, planejamento,
desenvolvimento, comercializagio e admi-
nistracao de complexos — apostou na diver-
sificagio do mercado e tem colhido bons
resultados. Em dois anos, ela ja langou nove
empreendimentos com foco nas cidades
com populacio acima de 200 mil habitan-
tes. Sdo eles o Rio Grande (RS), Uberaba
(MG), Uberlandia (MG), Americana (SP),
Alvorada (RS), Piracicaba (SP), Porto Ale-
gre (RS), Natal (RN) e Manaus (AM).

Entre as principais caracteristicas dos
empreendimentos estid o modelo de uso
misto, que contempla a constru¢io de
edificios residenciais e comerciais, além
de hotéis, no mesmo projeto, que au-
mentam o fluxo de pessoas no empreen-
dimento, além de movimentarem a eco-
nomia local. Os projetos de arquitetura
e design dos shoppings, encomendados
a empresa Conceito Arquitetos, sio de-
senvolvidos exclusivamente para cada
regido, com elementos que remetem a
cultura local.

O Praga Rio Grande Shopping Cen-
ter, na cidade de Rio de Grande, (RS)
contard com Area Bruta Locavel (ABL)
de 28 mil m?, 122 lojas, um hipermerca-
do, complexo de lazer e salas de cinema
Stadium, além de estacionamento com
1.700 vagas. Com inauguragdo previs-
ta para o primeiro semestre de 2014. O
projeto abrange também a construgio de
torres comerciais e residenciais, além de
hotel e centro cultural.

Para a constru¢io do Praca Uberaba
Shopping Center, a SR Shopping Cen-
ters estd investindo R$ 230 milhoes. A
expectativa é iniciar suas operagdes no se-
gundo semestre de 2014. Com uma ABL

¥ Riomar Fortaleza adere a certificagdo AQUA

NUMEROUMEM
SUACATEGORIA

P.IHHE'I‘THH_!_}
o AL

Pavimentadoras
Dynapac F6-4W e F6C

As pavimentadoras Dynapac FEC e
FE-4W integram em seus projetos
tecnologias de Gltima geracgdo que
garantem grande versatilidade, alto
poder de compactagdo (com sistema
composto por tamper, vibraglo e mesa
standard) e acabamentos perfeitos,
tanto e misturas asfalticas como em
BGTC cu brita.

A FBC, tracionada por esteiras,
trabalha em larguras de trabalho de até
4.40 metros & a F6-4W, com tragio
exclusiva em 4 rodas, em larguras de
até 4,10 metros, ambas em espessuras
de lancamento de até 270 mm.

Saiba mais sobre eslas
pavimentadoras e sobre nossa linha
completa em: www.dynapac.com

ETNE

DynNnNAPALC

Part of the Atlas Copeo Group
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V Praca Cavalhada

ANUNCIADOS PARA 2014

INAUGURACAO
PREVISTA

1 BURITI SHOPPING RIO VERDE RIO VERDE 34.000 | 2° SEMESTRE/14
2| PRACA UBERLANDIA SHOPPING CENTER UBERLANDIA MG 34.000 | 1°TRIMESTRE/14
3 PATIOMIX TEIXEIRA DE FREITAS |  TEIXEIRA DE FREITAS | BA 19.000 MAR/14
4 SHOPPING 25 DE MARCO SAOPAULO | SP 90.000 30/04/14
5| PRACARIO GRANDE SHOPPING CENTER RIO GRANDE | RS 25.000 MAR/14
6 MESSEJANA SHOPPING FORTALEZA | CE 12717 ABR/14
7 SHOPPING MOXUARA CARIACICA | ES 29.000 30/04/14
8 SHOPPING PATIO LAGES LAGES | SC 16.722 ABR/14
9 MANGABEIRA SHOPPING JOAO PESSOA | PB 18.000 ABR/14
10| BOULEVARD LAGES SHOPPING CENTER LAGES | SC 30.673 ABR/14
n AMERICAS SHOPPING RIODEJANEIRO | RJ 35.000 ABR/14
12 SHOPPING BOSQUE GRAO-PARA BELEM | PA 48.000 ABR/14
13 SHOPPING PATIO BOTUCATU BOTUCATU | SP 24.837 ABR/14
14 SHOPPING PRACA NOVA ARACATUBA ARACATUBA | SP 21.000 | 1° SEMESTRE/14
15 UNIQUE SHOPPING ACAILANDIA ACAILANDIA | MA 14173 | 1°SEMESTRE/14
16 SHOPPING CERRADO GOIANIA | GO 32.500 | 1°SEMESTRE/14
17 ITABOARAI PLAZA ITABORAI | RJ 23485 | 1°SEMESTRE/14
18 GUARUJA PLAZA SHOPPING GUARUJA | SP 29.000 | 2° SEMESTRE/14
19 SHOPPING VILAVELHA VILAVELHA | ES 64.000 | 2° SEMESTRE/14
20 SHOPPING CIDADE MORENA CAMPO GRANDE | MS 24.000 30/06/14
21 PETROLINA PARK SHOPPING PETROLINA | PE 28.000 SET/14
22 SHOPPING CIDADE DE SP SAOPAULO | SP 17.500 01/10/2014
23 SHOPPING SUMARE SUMARE | SP 27.674 31/10/14
24 SHOPPING PARK TAQUARAL PIRACICABA | SP 31.033 0UT/14
25 | SHOPPING CENTER NACOES TRES LAGOAS TRESLAGOAS | MS 16.000 NOV/14
26 BURITI SHOPPING RIBEIRAQ PRETO RIBEIRAQ PRETO |  SP 20.000 | 2° SEMESTRE/14
27 BOULEVARD BOA VISTA SHOPPING BOAVISTA | RR 27.000 | 2°SEMESTRE/14
28 PRACA UBERABA SHOPPING CENTER UBERABA | MG 30.300 | 2°SEMESTRE/14
29 CIDADE JARDIM SHOPS SAOPAULO | SP 5.245| 2°SEMESTRE/14
30 RIO POTY SHOPPING TERESINA | PI 42.047 2014
31 CASTELO PREMIUM OUTLETS SAOPAULO | SP 30.400 2014
32|  SHOPPING METROPOLE ANANINDEUA ANANINDEUA | PA 47.000 2014
33 PARICA SHOPPING PARAGOMINAS | PA 20.000 2014
34 SHOPPING MODELO CASTANHAL | PA 20.000 2014
35 SHOPPING PATIO MOGI MOGI-MIRIM | SP 21.983 2014
36 SHOPPING ILHA MALL VITORIA | ES 27.000 2014
37|  SHOPPING IGUATEMI S.JOSERIO PRETO | S.JOSEDORIO PRETO | SP 34.600 2014
38 CATUAI SHOPPING CASCAVEL CASCAVEL | PR 30.000 | 4°TRIMESTRE/14
39 RIOMAR SHOPPING (FORTALEZA) FORTALEZA | (E 93.000 | 4°TRIMESTRE/14
TOTAL 1.193.849

Fonte: Abrasce

de aproximadamente 27 mil m* (primeira fase),
o empreendimento vai receber 142 lojas e esta-
cionamento com capacidade para 1.500 vagas. O
projeto inclui a construgio de academia, super-
mercado, universidade, torre comercial, hotel e
condominio residencial.

Em um terreno de 140 mil m? - adquirido da
empresa Alto Umuarama - serd construido o Pra-
¢a Uberlandia Shopping Center, empreendimen-
to multiuso, que contard com hotel, universidade
e prédios comerciais. A ABL do shopping serd de
34.800 m? com capacidade para 195 lojas, além
de complexo de cinema, hotel, universidade e
home center. O local também oferecerd estacio-
namento com 1.800 vagas.

Desenvolvido em parceria com a empresa
ThomasiCamargo na cidade de Americana, o
Praga Americana Shopping Center receberd in-
vestimentos de R$ 150 milhoes. Estio previstas
as implanta¢des de hotel e torres de escritdrios.
O empreendimento terd uma ABL de 32.700 m?
(com possibilidade de expansio) e contempla
a instalagdo de 187 lojas, um complexo de lazer
infantil e outro de cinema com seis salas 100%
digitais. O projeto tem inauguragao prevista para
o primeiro semestre de 2015.

O Praga Alvorada Shopping Center, em Al-
vorada (RS) é desenvolvido em parceria com o
Grupo Pedra Branca e recebe aporte de R$ 140
milhoes. A inauguragdo estd prevista para o se-
gundo semestre de 2014. A drea construida do
empreendimento serd de 80 mil m* e a ABL de
27.600 m>. Contar com 133 lojas, complexo de
cinema com seis salas digitais, praga de alimen-
tagdo completa e estacionamento com capacida-
de para 1.700 vagas.

A SR Shopping Centers realizou a sua primeira
aquisi¢do no setor, com a participagio no Shop-
ping Park Taquaral, em Piracicaba (SP), or¢ado em
R$ 180 milhdes. Em parceria com a ThomasiCa-
margo, o empreendimento langado anteriormente
com o nome de Shopping Park Taquaral, com pre-
visdo de inauguragao para o segundo semestre de
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2014, recebeu inovagdes tecnoldgicas e te-
matizagOes regionais, tornando-se o Praga
Taquaral Shopping Center. O shopping é o
4ncora do projeto multiuso - Park Unimep
Taquaral, desenvolvido ao redor da Uni-
versidade Metodista de Piracicaba (UNI-
MEP) e do Teatro UNIMEP, e também
inclui a constru¢io de hotel, residenciais
planejados, centro de convengdes e edifi-
cios corporativos.

O Praga Cavalhada Shopping Center é
uma parceria com a Titton Brugger, com
previsao de investimentos de R$ 150 mi-
Ihoes. Além do shopping, também estd pre-
vista a constru¢io de uma torre comercial.
O projeto de arquitetura e design exclusivo
é inspirado no significado da palavra Cava-
Ihada, antigo campo onde eram guardados
os cavalos do rei. O complexo contard com
157 lojas e 31 mil m* de ABL.

O Praga das Dunas, em Parnamirim, na
regido metropolitana de Natal (RN), con-
ta com a parceria com o Grupo Capuche,
incorporadora e construtora local, e prevé
investimento de R$ 300 milhées, com ex-

A Jockey Plaza: projeto de Manoel Déria prioriza lazer e conforto do usuario

pectativa de inauguragio em 2016. O sho-
pping serd desenvolvido em um terreno de
68.250 m? e vai contar com uma ABL de
42.345 m?, 208 lojas, praca de alimentagio
com dois restaurantes e 34 operagdes fast
food, além de complexo de cinema com
oito salas totalmente digitais.

A companhia estd investindo R$ 350
milhdes para a construgiao de um shop-
ping em Manaus (AM), em parceria com
um grupo de investidores locais. Com
ABL de 48 mil m? o empreendimento
serd construido na Avenida das Torres,
uma das mais novas avenidas da capital
Amazonense. O langamento serd no se-
gundo semestre deste ano. A previsdo é
que as obras iniciem em 2014 e a inaugu-
ragao seja feita em 2017.

Adeséo a sustentabilidade

Cada vez mais os empreendimentos
aderem a sustentabilidade, seja durante
a construgdo assim como no seu modelo
operacional. Gragas as iniciativas susten-
taveis e ao trabalho social junto & comuni-
dade, o RioMar Shopping Fortaleza rece-
beu a certificacio AQUA (Alta Qualidade
Ambiental) na fase programa. Com isso,
o empreendimento passa a ser o segundo
shopping do Nordeste a ter a certificagao.

A certificagiao Processo AQUA é con-
cedida pela Fundagio Vanzolini e leva
em consideragio rigorosos critérios de
sustentabilidade, que incluem a redugio
dos impactos ambientais e melhores con-
digoes de conforto e satde do edificio ao
longo do ciclo de vida.

2] ANDAIMES URBE

Descdo 1976

Andaime Multidirecional

VERSATILIDADE, ROBUSTEZ E RESISTENCIA
NUM SO EQUIPAMENTO.

Sao Paulo
Osasco

(11) 2256-6000
(11) 3601-2777
(19) 3216-4440

www.urbe.com.br

Campinas
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Evolucao da ABL em Shopping Evolucao do Faturamento em Evolucio do N° de Empregos

Centers no Brasil (em milhses m2) Shopping Centers no Brasil em Shopping Centers no Brasil
(em bilhées de R$) (em milhares)
11,403
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108,0
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Fonte: Abrasce

ANMCIRIEN L wicamol] CRESCE NUMERO DE SHOPPINGS
SHOPPING CIDADE PREVISTA QUE ADEREM AO MERCADO LIVRE
1 AMAPA GARDEN SHOPPING MACAPA| AP | 30.000 30/07/13 DE ENERGIA
2 SHOPPING PONTA NEGRA MANAUS | AM |  37.000 JGE A cada duas semanas, um shopping cen-
3 SHOPPING BOSQUE DOS IPES CAMPOGRANDE| MS |  37.700 15/08/13 ter brasileiro adere ao Mercado Livre de
4 SHOPPING NACOES LIMEIRA LIMERA| SP |  26.026 12/09/13 Energia, considerando-se os dados dos
5 OUTLET PREMIUM SALVADOR SALVADOR | BA | 27.000 17/09/13 Ultimos dois anos. Desde 2010, a adeséo
6 SHOPPING PELOTAS PELOTAS| RS | 23.169 TYNIR CCoocs estabelecimentos cresceu 118%,
uma explosdo que levou ao nimero de
1 PLATINUMOUTLET | NOVOHAMBURGO | RS | 20.087 24/09/13 109 unidades que podem escolher livre-
8| PATIO ARAPIRACA GARDEM SHOPPING ARAPIRACA | AL |  24.950 25/09/13 mente 6 seu fornecedor de eletricidade.
9 SHOPPING CIDADE SOROCABA SOROCABA | SP | 35700 26/09/13 O aumento se deve a reducio de custos
10| SHOPPING CENTER IGUATEMI RIBEIRAO PRETO RIBEIRAOPRETO| SP | 41.116 SET/13 nas tarifas, em torno de 10% a 20%, e
11| SD CONSTRUTORA (BOULEVARD GARDEN) ARAXA | MG 5.000 out/13 também para garantir um suprimento
12 PARQUE SHOPPING MACEIO MACEIO | AL 36.092 10/10/13 a partir de fontes limpas, como edlica,
13 SHOPPING METROPOLITANO BARRA RIODEJANEIRO | RJ | 44000 15/10/13 solar, biomassa e Pequenas Centrais
14 GOLDEN SQUARE SHOPPING CENTER | SAOBERNARDODOCAMPO | SP |  31.000 22/10/13 Hidrelétricas (PCHs).
15 PATIO ALCANTARA SAO GONCALO | RJ 7.616 22/10/13 Empresas que tém contas de luz acima
16 SHOPPING IGUATEMI ESPLANADA VOTORANTIM| SP | 43853  29110/13 ?‘T,R$t100 mil por més podem virar
A clientes especials’, ou seja, nao sao
7 NORTH SHgESIg;dg%l:\l:}\(ggE;ﬂ FORTALEZA| (CE | 33.000 3071013 obrigadas a contratar a energia das suas
18 SHOPPING PARANGABA AR A <O cessionarias locais. “Esse movimento
19 PARQUE SHOPPING SULACAP RIODEJANERO| RJ | 29932 ouT/13 demonstra como o modelo é eficiente
2 SHOPPING GRAVATAT GRAVATAT| RS | 23.500 ouT/13 para reduzir custos e garantir politicas
, de sustentabilidade”, explica Reginaldo
21 VITORIA PARK SHOPPING RECIFE| PE | 18.900 ouT/13 Medeiros, presidente da Associacao
2 PATIO CIANE SHOPPING SOROCABA | P | 27.000 31710013 Brasileira dos Comercializadores de En-
3 TIETE PLAZA SHOPPING SAOPAULO | SP | 36.000 ouT/13 ergia (Abraceel),
2 SHOPPING PATIOPINDA | PINDAMONHANGABA | SP |  23.000 14/11/13 Em 2002, o Parque D. Pedro Shopping,
25 MONTE CARMO SHOPPING BETIM| MG |  40.000 NOV/13 na cidade de Campinas, interior de S3o
26 OUTLET PREMIUM RIO DE JANEIRO RIODEJANEIRO | RJ 32.000 NOV/13 Paulo, foi o primeiro shopping a aderir
27 PARNAIBA SHOPPING PARNAIBA | PI 9.050 NOV/13 ao Mercado Livre de Energia. Desde
28 SHOPPING CONTAGEM CONTAGEM | MG | 33702 NOV/13 entdo, esse numero so cresce. "Isso
29 PARK LAGOS CABOFRIO| RJ | 27500 NOV/13 revela como as experiéncias tém sido
30| CATARINA FASHION OUTLET SHOPPING SAOROQUE| SP | 24.084| 20SEMESTRE positivas”, complementa Medeiros. Os
31 g IR A I Ll d2dos sao da Camara de Comercializa-
B PATIO BATEL N R Il c°C de Energia Elétrica (CCEE), orgao
33 PASSEIO DAS AGUAS SHOPPING GOIANIA| GO | 78100 311213 criado em 2004 para registrar e contabi-
TOTAL 981073 lizar os contratos firmados no mercado

de energia elétrica do Brasil.

Fonte: Abrasce
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O desempenho ambiental é conquistado por meio de
solugdes arquitetdnicas e técnicas desenvolvidas desde o
planejamento, na fase programa, passando pelos projetos
executivos, na fase concepgio e realizacio, até a entrega,
divididos em 14 categorias. O RioMar Fortaleza recebeu a
classificagao excelente em oito categorias.

800
(@) reconhecunento Slgnlﬁca que o empreendlmento val A lavadora de piso T20 lava e seca, Ideal para todo tipo de varricdo. Desde particulas

simultaneamente, em uma (nica passada. finas como po, até pedras, papel e vidro.

além da adequagdo as normas técnicas e a regulamentagao
pré-estabelecida, que visam melhorar o desempenho na re-
ducio da demanda por recursos naturais, mas também da

sua relagdao com o entorno e melhores condi¢des de confor- D if i cu Id a d es com a

to e satide para os usudrios, clientes e trabalhadores, além de

um canteiro de obras de baixo impacto. Li m peza Pés'o b ra?

Entre as categorias observadas como excelente pelo Proces-

Conte com quem possui 15 anos de experiéncia para resolver
seus problemas de limpeza.

Tufann, distribuidora dos equipamentos Alfa e Tennant, possui
ampla linha de lavadoras, varredoras e polidoras de piso.

Conte com nossa equipe de especialistas para indicar o

equipamento que melhor atende sua necessidade.
demanda de iluminagdo artificial ao longo do dia. O sistema

de irrigagao com dgua de retiso serd capaz de economizar mais ALUGAMOS EQUIPAMENTOS COM OU SEM OPERADOR

s0 AQUA estd a relagio do edificio com o entorno, a gestio de
dgua e energia e de residuos, previstas para a operagao. No caso
do consumo de energia, por exemplo, o projeto arquitetonico
prevé a existéncia de domus de vidro sobre o mall, o que ird
beneficiar o uso de iluminagio natural, reduzindo em 60% a

de 50% de 4gua potavel.

O Grupo JCPM contou com a consultoria ProActive, em- --""""-_1 Fone: 11 2423.3900 Ih
presa especializada em gestdao de projetos e sustentabilidade a N N www.tufann.com.br a
empresarial, no processg de conquista da certificagdo. O pri- Tyf privmateigy sac@tufann.com.br Uma EmpresaTennant
meiro empreendimento do setor de shopping centers a receber Tufann e Alfa Tennant, uma parceria de sucesso
a certificacio na fase concepgao foi o RioMar Recife, um inves-
timento também do Grupo JCPM.

O RioMar Fortaleza é um investimento do Grupo JCPM,
com aporte estimado em R$ 600 milhdes, geracio de 3.000
empregos na obra e tem conclusio prevista para novembro
de 2014. Localizado no Bairro de Papicu, o prédio fica em A SEGURANG A DE GONTAR
um terreno de 114 mil m? e terd um total de 319 mil m* de
drea construida, contando com a torre empresarial. Serao com QUEM HEALMENTE_

380 lojas, em 94 mil m? de Area Bruta Locavel (ABL). ENTENDE DE IMPOBTAGAO
Jockey Plaza sera centro de Ha 20 anos o Grupo V. Santo_s presta assessoriq para in_lportagéo/
compras espaco multiuso exportagéo e projetos especiais com o verdadeiro servico door-to-door.

Mais um projeto assinado pelo arquiteto Manoel Déria, Conhega alguns de nossos servigos:
da Déria Lopes Fiuza Arquitetos Associados, estd prestes a - Projetos especiais para o segmento de maquinas
sair do papel. Com 210 mil m? de 4rea construida e 62 mil e equipamentos (novos e usados); y

2 , . . - Agenciamento de carga;

m? de drea bruta locével, o Jockey Plaza Shopping Center -Transporte nacional; 4
estd sendo erguido no Bairro Tarumd, vizinho ao Jockey - Ex-tarifarios e redugéo de tarifas;

, i - Armazéns Gerais. an
Club do Parand, em Curitiba. “ ¥

De acordo com estudos de mercado, o empreendimento do
Grupo Tacla, Paysage e Casteval deve receber mensalmente
1,2 milhao de visitantes, o equivalente a trés quartos da popula-
¢do da capital paranaense. “E um empreendimento localizado
numa regio da cidade que ainda ndo possuiu um grande equi-
pamento de varejo, servigos e lazer”, destaca Déria.

Os acessos serdo pela Avenida Victor Ferreira do Amaral e
pela Rua Konrad Adenauer. “O grande adensamento da regiao
e a expectativa de crescimento em razao da Linha Verde, proje-
to urbanistico da cidade de Curitiba, foram determinantes para
o projeto’, explica o arquiteto.

Segundo Manoel Déria, a arquitetura serd uma das 4nco-

ras do empreendimento. A praga de alimentagio e muitas Ic?rlierzigg@\jslnggﬁgrftyo GRUPO V.SANTOS
www.vsantos.com.br LOGISTICA INT;RNACIONAL
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lojas terdo vista para o hipédromo. “Essa
foi uma das premissas do projeto. O usué-
rio podera observar os pareos, as corridas
e os grandes prémios’, ressalta.

O Jockey Plaza tera dois pavimentos de
lojas totalmente integrados, amplos malls,
muita luz natural e pés-direitos majestosos.
“A ideia é que o usudrio tenha sensagdes
diferenciadas em cada ponto e sinta a har-
monizagao e agradabilidade proposta na ar-
quitetura, gerando, dessa forma, um passeio
inusitado e surpreendente”, destaca Déria.

No total serdo 430 operagoes, sendo 10
ancoras, academia, oito salas de cinema,
oito restaurantes, 35 lojas de alimentagio,
20 lojas de servigos, 50 megalojas, drea de
lazer, 300 lojas satélites, quatro pragas para
eventos, boulevard panordmico com vista
para o Jockey Club, entre outros atrativos.

O projeto contempla também dois pavi-
mentos no subsolo destinados as vagas de
garagem. No total serdo 3.300 vagas fixas,
que correspondem a 16.500 carros/dia. A
previsdo é de que o empreendimento esteja
pronto entre 2014 e 201S.

Arquitetura do lazer

Para o arquiteto Manoel Déria, os shop-
ping centers de hoje estio mais eficientes e
preocupados com o bem-estar de seus usu-
arios, o que se reflete em sua arquitetura. “O
tempo de permanéncia em um ambiente
aprazivel, com equipamentos de acessibili-
dade adequados, malls amplos e iluminados
e acesso facilitado tornaram-se premissas
fundamentais no programa de um shopping.
Além, é claro, de estarem integrados com
outros empreendimentos de servigos e até
mesmo residenciais” Para ele, os projetos

devem prever espagos multiusos, sejam eles
plenamente integrados ou inseridos no en-
torno urbano. A seu ver, prédios para escri-
torios, clinicas e hospitais, habitagio e 4reas
esportivas sdo complementos e definidores
deste mix, que é uma realidade na concepgao
e viabilizagdo de um projeto macro. Existem
vérias linhas e partidos arquitetdnicos que
sao determinados pela localizagdo, tamanho
do terreno e perfil do empreendimento. Para
0 arquiteto, os shopping centers horizontais
vém se destacando como os mais eficientes
tanto na técnica, no operacional como tam-
bém comercialmente e, hoje, a tendéncia é
de que a arquitetura seja um dos elementos
dncoras do empreendimento, pelo conforto
e sensagdes que possa gerar aos USUArios,
como no Jockey Plaza, que valoriza a0 maxi-
mo o item visibilidade e transparéncia.

A Shopping Ponta Negra integra lazer, comércio, residencial e comercial no mesmo empreendimento

MANAUS GANHA COMPLEXO
COMERCIAL MULTIUSO

O Grupo JHSF, responsavel por di-
versos empreendimentos comerciais na
regido Sudeste do Pais, estd expandindo
sua atuagao para a regido Norte, com a
implantagdao do Shopping Ponta Negra,
em Manaus, no Amazonas, que totaliza
investimentos de R$ 197,6 milhdes. O
empreendimento, com projeto de arqui-
tetura assinado pelo escritério André Sa
e Francisco Mota Arquitetos, introduz
na regido Norte o conceito de mix reu-
nindo em um s6 lugar um shopping, edi-
ficios comerciais, sete torres residenciais

e um hotel. Localizado no bairro Ponta
Negra, as margens do Rio Negro, o sho-
pping terd acesso pela avenida de mesmo
nome. A regido é reconhecida como o
maior vetor de crescimento imobilidrio
de alto padrio da cidade.

O empreendimento retne a incorpo-
radora FPAR, dona de um dos melhores
land bank (estoque de terreno) em 4reas
nobres de Manaus, e a JHSF no Shop-
ping Ponta Negra, que responde pelo
planejamento e desenvolvimento. A co-
mercializacdo estd sendo realizada pela

prépria empresa em parceria com a Me-
tro — especializada na 4rea de shopping
centers com atuagdo em varios projetos
do pais. A inauguragio estd prevista para
0 3° trimestre de 2013.

O empreendimento reunira 10 salas de
cinema, sendo uma 3D e outras trés vips
além de restaurantes. O shopping inclui
um mix de servigos como saldo de bele-
za e espagos destinados exclusivamente
para criangas. A primeira fase conta com
aproximadamente 200 lojas de marcas na-
cionais e internacionais, distribuidas em
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A Empreendimento localiza-se em vetor de
crescimento imobiliario da regido de Manaus

trés pisos, e uma drea bruta locével (ABL)
de cerca de 37.000 m? que serd ampliada
posteriormente, para aproximadamente
47.000 m>. No total, o complexo ocupard
um terreno de cerca de 84.500 m”.

Impactos socioambientais

Para reduzir os impactos no meio am-
biente. A iluminagdo natural no interior
do shopping serd possivel por meio de
claraboias, reduzindo o consumo de
energia elétrica. O shopping contard
com um sistema proprio de tratamento
de esgoto, além de caixa de redso para
aproveitamento das dguas pluviais. Nos

sanitdrios serao instalados secadores
para as maos e torneiras com sensores
automaticos, promovendo significativa
economia de papel e dgua.

O projeto inclui um Plano de Com-
pensagdo Ambiental no paisagismo do
empreendimento, que prevé préticas
que visam contribuir com o meio am-
biente, tais como plantio de drvores no
entorno do shopping e uso de espécies
vegetais nativas, que estavam presentes
no terreno.

Do ponto de vista da economia local,
o empreendimento é visto como gran-
de indutor de desenvolvimento, j& que

A Visibilidade e transparéncia sao as novas
tendéncias dos projetos de shopping center

devera aquecer a economia local com a
geragdo de mais de 2 mil novos postos de
trabalho. Cerca de 1000 a 1200 empre-
gos serdo gerados pelas lojas dessa drea.
Essa regiao é reconhecida como o maior
vetor de crescimento imobilidrio de alto
padrio da cidade.

A JHSF é uma das empresas lideres
no setor imobilidrio, responséavel pelo
Parque Cidade Jardim. O projeto retine
nove torres residenciais, trés torres co-
merciais e o Shopping Cidade Jardim.
A companhia também desenvolve atu-
almente empreendimentos de uso misto
em outros estados.

SOMA Tertela

: " - .2 ¢ g - TER AS MELHORES
PRODUTIVIDADE . B oo
: Mt el el Ll £ D I . Y PARA VOCE E DIFICIL,
SEGU RANC . | : MAS TER O MELHOR DAS
> PESSOAS TRABALHANDO
T AR e SRR N PARA VOCE E POSSIVEL.

O Instituto Opus ja formou, preparou
e certificou mais de 5 mil progssionais
envolvidos na operagdo de equi-
pamentos para constru¢do e minera-
¢do. Sdo mais de 400 empresas no
Brasil e no Exterior, que reconhecem
o Instituto Opus como referéncia em
exceléncia nos cursos ministrados
em suas unidades e “In Company”.
Para aumentar a capacitagdo de seus
profissionais, conte com a experiéncia
do Instituto Opus.

Mais informacoes:

55 11 3662-4159
www.sobratema.org.br

DESENVOLVIMENTO
HUMANO E PROFISSIONAL




AEROPORTOS >

Estd anunciado para as proximas sema-
nas o lancamento do edital de licitagao,
pelo Banco do Brasil, do Programa de
Investimentos em Logistica: Aeroportos,
que prevé investimentos de R$ 7,3 bilhoes
em 270 aeroportos do pais. Trinta e trés
- a maioria da regido Sudeste — estio em
Minas Gerais, numa tentativa do governo
federal de nao s6é mudar o cenério e melho-
rar e ampliar a oferta de transporte aéreo
a populagio brasileira, mas, sobretudo, de
reconstruir a aviagio regional. Atualmente,
de mais de 100 aeroportos em Minas Ge-
rais, somente 11 tém voos regulares e espe-
cialista afirma que apesar de alguns desses
locais terem infraestrutura, niao atraem
companhias aéreas por falta de incentivos e

o

HORA E A

'V Pista de pouso do aeroporto
de Tedfilo Otoni, em obras de
ampliacéo e melhoramento

.
s

VEZ DA

AVIACAO REGIONAL

Governo mineiro prevé investimentos de R$ 230 milhdes na elaboracao de
estudos e projetos de engenharia para obras em nove aeroportos do estado, além
da ampliacao em mais 16 e construcao de dois novos terminais

subsidios. O resultado é que a maioria esta
praticamente abandonado. Por outro lado,
o governo estadual estd tentando alavancar
o setor e assegurou, para o biénio 2013-
2014, investimento de R$ 230 milhoes,
que integra o Programa Aeroportudrio de
Minas Gerais (Proaero). No programa,
estdo previstos elaboragio de estudos e
projetos de engenharia para obras em nove
aeroportos, além da ampliacio e melhora-
mentos em mais 16 e construgio de dois
NOVOS aeroportos.

Para o secretdrio de transportes e obras
publicas de Minas, Carlos Melles, essas
acOes estiao consolidando a posigio do
estado como o detentor do maior parque
aerovidrio do pais. “Sao cerca de 100 ae-

roportos em condi¢oes de receber voos”,
observa. Melles diz que a existéncia de
aeroportos regionais, em boas condigdes,
permitird cada vez mais a expansio da li-
nha de aviagio regional. “O fundamental
é que esses aeroportos também sirvam
como portal de atragiao de empresas. O
transporte aerovidrio é uma alternativa
ao transporte rodovidrio que pode trazer
desenvolvimento para as diversas regies
do estado, por ser um transporte rapido e
seguro’, ressaltou.

Porém, para o especialista em aviagao
José Ernani da Silva Assis, apesar de o setor
de aviagio ter evoluido positivamente nos
dltimos dez anos, 0 mesmo ndo ocorreu
com a aviagdo regional. Ele observa que
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em muitas cidades mineiras, qualquer mo-
rador que queira fazer uma viagem interna-
cional terd que pegar, primeiro, uma rota
terrestre até Belo Horizonte — ou cidade
em outro estado mais proximo — para con-
seguir chegar ao seu destino. “Mesmo com
o Governo do Estado tendo uma grande
visdo e investindo em vérios aeroportos,
ndo podemos deixar de ver que vérios de-
les estdo as moscas. Estive em uma cidade
do interior e resolvi conhecer o aeroporto
de 14. Decepgio porque 14 estava um pré-
dio novo, uma pista maravilhosa, mas tudo
jogado as tragas”, conta.

<« Carlos Melles, Secretario de Transportes e Obras Publicas de Minas Gerais

Para Assis, mudar essa realidade s6 com
mais incentivos as empresas de aviagio.
“Nos ultimos anos, a aviagdo do pais se
tornou popular e o grande desafio da avia-
¢do regional é fazer a mesma coisa. Pos-
sibilitar as pessoas verem vantagens em
utilizd-la. Mas, acho que esse é um projeto
para muitos anos’, analisa.

Preocupados com os rumos da aviagio
regional em Minas Gerais, deputados es-
taduais fizeram audiéncia publica para
avaliar a situagdo do setor. Para o deputa-
do Celinho do Sintroccel, que presidiu a
audiéncia, é preocupante a supressio de
rotas no estado. Em sua avaliacio, a avia-
¢ao regional vive o drama da tendéncia de
redugdo do numero de cidades atendidas
por voos regulares no Brasil, por serem
economicamente invidveis. O deputado
observa que os grandes eventos que es-
tao programados para o pais exigem uma
solugdo. “O setor aeroportudrio no Bra-
sil carece de importantes investimentos.
Atualmente, pouquissimos aeroportos
suportam pousos e decolagens de avides

P Apostole Lazaro Chryssafidis, presidente da Associacéo

Brasileira das Empresas de Transporte Aéreo Regional

de grande porte. A falta de infraestrutura,
o intenso trifego aéreo, a concentragao
de voos nos grandes centros urbanos e a
ineficiéncia das companhias aéreas con-
tribuem para os atrasos de voos e a insatis-
fagao do passageiro’, analisa o deputado.
Na apresentagio do Programa de In-
vestimentos, tendo como um dos focos a
aviagdo regional, o governo propods isen-
¢Oes das tarifas dos aeroportos do interior
com movimentagio inferior a 1 milhdo de
passageiros por ano e ainda a possibilida-
de de todas as tarifas serem reembolsadas

AEROPORTOS: IMAGINE DURANTE A COPA...

Faltando menos de um ano para a realizacdo da
Copa do Mundo de 2014, é preocupante o cenario,
quando o assunto sdo os aeroportos que deverao
receber grande nimero de torcedores, jogadores

de futebol, equipes técnicas e jornalistas do mundo
inteiro. Dos 13 aeroportos que tém que estar pron-
tos até o inicio das competicdes, pelo menos 11
apresentam problemas nos prazos de execuc¢do das
obras e 12 intervenc¢des em terminais de passageiros
apresentam indice de execucdo inferior a 50%.

A possibilidade de as obras dos aeroportos ndo
ficarem prontas a tempo foi discutida no inicio de
julho, pela Subcomissdo Temporaria Sobre a Avia-
cao Civil, no Senado Federal, em Brasilia. De acordo
com o coordenador de Infraestrutura Econdmica da
Diretoria de Estudos e Politicas Setoriais do Insti-
tuto de Pesquisa Econdmica Aplicada (Ipea), Carlos
Campos, um dos convidados da audiéncia publica
realizada, "no atual estagio dos terminais de pas-
sageiros e considerando os prazos médios de obras

no Brasil, existe uma reduzida possibilidade de no
inicio do Copa tudo estar pronto”.

Ele sugeriu que se pense em um plano B, como

a construcdo de terminais temporarios. Segundo

o técnico do Ipea, dos 20 maiores aeroportos do
Brasil, 14 operam acima da capacidade. Entre eles,
cinco — Galedo (Rio), Confins (Belo Horizonte) e os
de Recife, Curitiba e Fortaleza — atuam no limite da
eficiéncia operacional.

Dados do Ipea apontam que nos ultimos anos a
Infraero investiu em infraestrutura aeroportuéria
menos de 50% dos recursos orgamentarios dis-
poniveis. Campos alertou para a demora nos
processos de transferéncia dos aeroportos para a
iniciativa privada.

Os 63 aeroportos administrados pela Infraero movi-
mentaram cerca de 13,565 milhdes de passageiros
em julho deste ano, o que representou um cres-
cimento de 5,77% em relacdo aos 12,825 milhdes
registrados no mesmo periodo de 2012.
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» Em Patos de Minas, obras vao
priorizar a reforma e melhoria na pista
de pouso e patio de manobras

pelo Fundo Nacional de Aviacio Civil (FNAC),
preservando as destinagdes previstas. Havera sub-
sidios para rotas entre pequenas e médias cidades
do interior e destas para as capitais, redugio da
diferenga entre as passagens aérea e rodovidria.
Pelo programa de incentivo & aviagdo regional,
projetos promoverdo nao s6 a melhoria dos ae-
roportos, como também o reaparelhamento, a
reforma e a expansao da infraestrutura aeroportu-
dria, tanto em instala¢des fisicas quanto em equi-
pamentos. Estdo incluidas, também, construgao
de pistas, melhorias em terminais de passageiros,
ampliagdo de patios, revitalizagao de sinalizagoes
e pavimentos. Todos os recursos serdo do FNAC.

Mesmo com a implantagio do programa, o pre-
sidente da Associagao Brasileira das Empresas de
Transporte Aéreo Regional (Abetar), Apostole
Lazaro Chryssafidis, avalia que a aviagdo regio-
nal brasileira tem enormes desafios pela frente. O
primeiro ¢ sobreviver a atual situagdo, em que ha
grandes grupos internacionais que tém mais de
95% de market share no mercado brasileiro. “Es-
tamos procurando sensibilizar o governo para esta
situagdo, que poderd levar, num futuro préximo, a
uma situagdo semelhante a quando tinhamos ape-
nas duas empresas que dominavam o mercado,
mas ainda eram brasileiras”, diz. Para ele, nao ha
magica, em destinos de baixa densidade apenas as
regionais pequenas podem fazer o atendimento, ja
que as grandes podem operar durante um tempo
determinado, mas depois deixam as localidades.

“Assim foi no passado e assim voltou a ser, basta
ver o enorme numero de destinos que as empre-
sa vém cancelando nos tultimos meses”, diz. Para
ele, nao ha duvida da importancia da aviagio re-
gional para o pais, que possibilitard a expansdo da
implantagao do servigo de transporte aéreo em
cidades menores, de baixa e média densidades, a
agilidade no deslocamento das pessoas, a promo-
¢ao do desenvolvimento econdmico, social e da
industria do turismo.

“Mas, para que tudo isso possa acontecer de
uma maneira mais justa e equanime, é preciso que
os destinos com baixa e média densidades se de-
senvolvam. Infelizmente, nossa aviagio regional
ainda ¢ insipiente, é um movimento ciclico em
nosso pais. Nao existe aviagao regional com ape-
nas uma empresa. Veja nos Estados Unidos, 50
empresas regionais representam 99,96% do mer-
cado, atendem a mais de 160 milhoes de passagei-
ros, empregam mais de 51 mil trabalhadores, mas
voam com uma taxa de ocupagdo de 76%”.
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AEROPORTOS E SUAS PRINCIPAIS INTERVENCOES

construcao de secao contra incéndio, terminal de passageiros e cerca
Almenara | de protecdo, reforma e melhorias na pista de pouso e no patio de
aeronaves, além da implantacao do balizamento noturno.

construcdo de secao contra incéndio, terminal de passageiros e cerca
Caxambu | de protecdo, reforma e melhorias na pista de pouso e no pétio de
aeronaves, além da implantacao do balizamento noturno.

Governador

construcdo de terminal de passageiros.
Valadares ¢ passag

construgdo de pista de pouso de 1.400 x 30 m, pétio de aeronaves,
terminal de passageiros, se¢ao de salvamento e combate a incéndio,
e cerca de drea patrimonial, além da implantacdo de balizamento
noturno e sinalizacdo horizontal.

Itajuba

elaboracdo de estudo de viabilidade e projeto executivo para obras de
melhoramento.

ampliacao da pista de 1.200 metros para 1.460 metros, melhoramento
e dimensionamento do pavimento para suportar aeronaves de até 50

Januaria | passageiros, implantagdo de balizamento noturno, além da construgéo
do terminal de passageiros, secao contra incéndio e cerca da drea
patrimonial com alambrado.

elaboracdo de estudo de viabilidade e projeto executivo para obras de

Muriaé
melhoramento.

Para de Minas | elaboracdo de projetos de engenharia para reforma.

reforma e melhoria na pista de pouso e decolagem e no pétio de
Patos de Minas | aeronaves, construgao de secao de combate a incéndio e compra de
caminhdo contra incéndio.

ampliacdo da pista de 1.200 metros para 1.460 metros, melhoramentos
e dimensionamento do pavimento para suportar aeronaves de até 50

Pirapora | passageiros, implantacao de balizamento noturno, além da construgao
do terminal de passageiros, secao contra incéndio e cerca da drea
patrimonial com alambrado.

Pocos de Caldas | elaboracéo de projetos de engenharia para reforma.

Diamantina | compra de caminhdo contra incéndio.

elaboracdo de estudo de viabilidade e projeto executivo para ampliagdo

Pouso Alegre <
e e homologacao de voos noturnos.
elaboracao de projetos de engenharia para reforma.

reforma e melhoramento da pista de pouso e decolagem, do patio de

Tedfilo Otoni s .
aeronaves e da sinalizacao diurna e balizamento noturno.

Trés Coragdes ‘ elaboracdo de projetos de engenharia para reforma

Sao Joao del-Rei ‘ Compra de caminhdo contra incéndio



PRIMEIRO AEROPORTO
PRIVADO DO BRASIL CORRE

O RISCO DE FIC

As obras de acesso ao Aeroporto de Sao
Gongalo do Amarante (RN), o primeiro
concedido a iniciativa privada pelo governo
Dilma Rousseff, tém sido alvo de sucessivos
atrasos e dificilmente serdo concluidas no
prazo previsto para a entrega do aeroporto,
em 30 de abril de 2014. O descompasso en-
tre as obras do sistema vidrio de acesso, com
mais de um ano de atraso, e as do aeropor-
to, que prosseguem dentro do cronograma
oficial, preocupa o Consércio Inframérica,
detentor da concessao. Hé cerca de oito me-
ses da entrega da obra, 0 acesso ao aeropor-
to ainda é feito por um caminho de terra. A
constru¢ao da nova rodovia de acesso, com
37 km de extensao, sob a responsabilidade
do Governo do Estado, sequer foi iniciada,
0 que significa que o novo aeroporto pode
ficar pronto, mas completamente isolado.

Para a execugio das obras, o governo
potiguar afirma ter contratado a EIT Enge-
nharia, que teria um prazo de 10 meses para
aprontar os servigos, a um custo estimado
em R$ 72 milhGes. A EIT foi a segunda
colocada no processo de licitagao para as
obras, mas acabou assumindo o contrato
depois que a primeira colocada, a constru-
tora Queiroz Galvao, desistiu da tarefa. De
acordo com o Consodrcio Inframérica, as
obras do novo terminal j4 alcangaram 40%
de avango fisico. A cobertura metélica do

AR “ILHADO"

terminal de passageiros j estd sendo mon-

tada. As obras da pista de pouso e decola-
gem com 3 km de extensdo, bem como da
pista de taxiamento, do pétio das aeronaves,
de drenagem e a protegao vegetal, todas exe-
cutadas pelo 10° Batalhdo de Engenharia de
Construgio do Exército, também ja estiao
prontas. A torre de controle, por sua vez, ja
estd sendo erguida.

Hub aeroportuario

O Consorcio Inframérica é constituido
pelo grupo Engevix e pelo grupo argentino
Corporacién América, que opera 46 aero-
portos no mundo, incluindo os aeroportos
concedidos ao setor privado na Argentina.

A principal vocagio do aeroporto de Sao
Gongalo do Amarante é potencialmente
tornar-se um hub de carga e passageiros
para a América Latina. H4 um projeto de se
construir 14 o maior terminal de cargas do
continente e o sétimo maior do mundo. O
plano é que o pétio possa receber mais de
150 avides de grande porte, com capacida-
de de movimentagao de aproximadamente
40 milhoes de passageiros por ano.

Para 0 Mundial de 2014, a Agéncia Na-
cional de Aviagio Civil (Anac) prevé que
trés milhoes de passageiros passario pelo
novo aeroporto.
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MOMENTO CONSTRUCTION RENTAL

CONSTRUCTION EXPO 2013:
RENTAL REAFIRMA TENDENCIA DE

CRESCIMENTO NO BRASIL

Empresas do setor apresentam solucoes integrais e debatem a
importancia da locacao de equipamentos para a cadeia da construgao

Poucos temas tiveram tanto desta-
que e alcangaram tamanha visibilida-
de durante a Construction Expo 2013
quanto o rental de equipamentos para
a construcdo. Tanto na feira, que reu-
niu os mais diversos players da cadeia
da construgio, oferecendo os mais
diferentes tipos de solugdo, quanto
no congresso, que reuniu cerca de 2
mil pessoas, em torno dos temas mais
relevantes, o rental esteve no centro
das atencgdes. A Construction Expo
2013, que acontece a cada trés anos,
foi promovida pela Sobratema, de S a
8 de junho, atraindo cerca de 23 mil
visitantes ao Centro de Convenc¢des
Imigrantes, em Sio Paulo (SP).

Um dos pontos altos da participagao
do setor de locagdo de equipamentos
foi a realizagdo do 1° Congresso Na-
cional de Valorizagiao do Rental, que
ocorreu no dia 6. O evento reuniu
representantes das maiores empresas
do setor, bem como de sindicatos e
associagoes de classe, com o objetivo
de destacar as vantagens da locagio de
mdquinas em comparagao com a com-
pra de equipamentos. Para os partici-
pantes do congresso, o rental tem uma
trajetéria de crescimento assegurada,
para os préximos anos. Nos Esta-
dos Unidos, por exemplo, o mercado
de locagdo ja ultrapassa a marca dos
60%. No Reino Unido, a porcentagem
de maquindrio alugado em relagdo ao
total chega a 80%. No Brasil, por sua
vez, 0 segmento responde por apenas
30% do mercado de equipamentos
para construgao.
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Paulo Esteves, diretor da Solaris,
destacou como uma das vantagens do
rental a protecao contra as instabilida-
des da economia brasileira. “Em mo-
mento de forte oscilagio do délar, com
interferéncias do governo brasileiro e
do cendrio internacional, quem impor-
ta maquindrio fica refém do cambio’,
afirmou. Esteves lembrou que a moeda
americana tem se valorizado em rela-
¢ao ao real. Por isso, o empreendedor
que comprar uma mdquina terd, além
do risco de seu préprio negocio, a in-
certeza da cotagdo do ddlar. Aumento
da capacidade de financiamento, con-
trole de custos, utilizagdo de equipa-
mentos adequados e apoio do locador
foram outros beneficios apontados
como vantagem para quem decide alu-
gar em vez de comprar.

Para os executivos das empresas
de rental, o mercado brasileiro ainda
impbe uma série de problemas e defi-
ciéncias que se traduzem em restrigdes
ao crescimento do setor. Entre eles
destacam-se o custo da mao de obra
e a necessidade de treinamento dos
operadores, que reduzem as margens
de lucro das empresas. “Encargos so-
bre saldrios chegam a 108% e o prego
da hora do trabalhador fica perto de
R$ 507, disse Alisson Daniel Gomes,
diretor da Escad Rental.

Reinaldo Fraiha Nunes, presiden-
te do Sindicato das Empresas Loca-
doras de Equipamentos, M4dquinas,
Ferramentas e Servicos (Sindileq)
de Pernambuco, apontou ainda a ne-
cessidade de formulacdo de contratos

mais completos e claros. “O documen-
to precisa ter, por exemplo, cldusulas
com as condi¢ées de saida do bem e
de responsabilidade sobre danos. S
assim o rental conseguird mais respei-
to e valorizagdo.”

Salao tematico

Além do congresso, o setor do ren-
tal marcou sua presenca na Construc-
tion Expo com um saliao temdtico
que reuniu algumas das maiores em-
presas do setor. Estiveram presentes
empresas do porte da Escad, Sotreq,
CHB locacoes, Tuka Rental, Retrolu-
la e Luna Locagdes. O salao temético
foi prestigiado, ainda, pelo Sindicato
das Empresas Locadoras de Equipa-
mentos, Madaquinas, Ferramentas e
Servigos Afins do Estado de Minas
Gerais (Sindileq-MG); pelo Sindica-
to dos Locadores de Equipamentos,
Midquinas e Ferramentas de Pernam-
buco (Sindileq-PE); pela Associagdo
Baiana das Empresas de Locagao de
Miéquinas e Equipamentos da Bahia
(Abelme); pela Associagio Paulista
dos Empreiteiros e Locadores de Ma-
quinas de Terraplanagem e Ar Com-
primido (Apelmat); e pela Associagio
dos Locadores de Equipamentos para
a Construgao Civil (Alec).

Fora do saldo, mas participando da
feira com estandes, estavam as empre-
sas Loctrator, Locar, NAS do Brasil,
Lafaete, Machbert, Transreta, Tecno
Fast Atco, D2 CAT, Grupo Convicta e
Central Locadora.
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Perspectivas de investimentos no setor
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Perfil das empresas por area de atuacao
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PESQUISA APONTA PERFIL

DO SETOR, TENDENCIAS E
DIFICULDADES

O 1° Congresso Nacional de Valori-
zagao do Rental foi cendrio para a reali-
zagao de uma pesquisa com o objetivo
de diagnosticar as principais tendén-
cias, dificuldades e desafios do mer-
cado de rental no Brasil. Participaram
da pesquisa 39 representantes de 34
empresas do setor, que responderam a
nove questoes envolvendo as situagdes
do mercado hoje, sua organizagio e as
perspectivas futuras. As empresas que
participaram da pesquisa tém, em mé-
dia, 71 empregados e atuam majorita-

riamente na locagdo de equipamentos
da Linha Amarela (movimentagio de
terra), Equipamentos de pequeno por-
te, caminhodes, Plataformas e telehan-
dlers, entre outros.

De uma forma geral, apesar das di-
ficuldades enfrentadas pelo setor, tais
como incertezas em relagdo ao futu-
ro, concorréncia, pregos, riscos, etc.,
a grande maioria dos entrevistados
— cerca de 51% - revelou que sua em-
presa pretende manter a programagao
de investimentos. Outros 33,3% ad-

mitiram que vao reduzir os inves-
timentos ao minimo e apenas 8,3%
disseram que deverao suspender
os investimentos.

Quando perguntados sobre os
principais desafios para o cresci-
mento do setor, os representantes
das empresas de rental responde-
ram, em sua maioria (27,2%), que
¢ a falta de mao de obra especiali-
zada. O custo da mao de obra dis-
ponivel foi a causa apontada por
12,3% dos entrevistados. Outros
14% apontaram a forte carga tribu-
taria que incide sobre a atividade.
E 12,1% disseram que um grande
desafio é a concorréncia desleal de
empresas que nao cumprem devi-
damente a legislagio trabalhista
e fiscal. S6 1,7% disseram que o
grande desafio ¢ a falta de clientes.

O processo de globalizagao trou-
xe resultados positivos e negativos
para o setor, no Brasil. Isso foi o
que revelou a pesquisa, ja que 50%
dos entrevistados admitiram, que a
presenca de locadoras estrangeiras,
atuando no Pais, se constitui em
uma ameaga. Mas os reflexos sao
positivos, na visao de 62,2%, no
que diz respeito a maior disponibi-
lidade no Brasil, nos anos recentes,
de marcas estrangeiras de maqui-
nas e equipamentos.

Cautelosa, a grande maioria dos
entrevistados (74,4%) acredita
que o setor tende a crescer, ainda
que lentamente. Somente 12,8%
confiam que esse crescimento se
dard de forma acelerada. Quase
70% declararam que o ano de 2013
segue igual ou melhor que o ano
passado. 38,5% declararam que
tém acumulado resultados melho-
res que em 2012, e 30,8% disseram
que os resultados estio empata-
dos, até o momento.

Outra forte tendéncia identifica-
da pela pesquisa é a da associagao
das diversas empresas do setor em
torno de entidades representativas.
Para 83,3% dos entrevistados é im-
portante a criagao de uma entidade
nacional que lute pelos interesses
da atividade do rental no Brasil.
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AS MAIORES DO SETOR
MOSTRAM SUAS ARMAS

AuraBrasil: foco em
equipamentos de elevacao

O rental de equipamentos de cons-
trugao dobrou sua participagiao no mer-
cado nacional, nos tultimos dez anos,
passando de 15% para 30%. E a tendén-
cia é de continuidade de crescimento,
nos proéximos anos, como resultado
dos inumeros beneficios que a loca-
¢do proporciona em termos de ganhos
produtividade, eficiéncia e exceléncia
operacional e redugdo de custos para as
empresas que atuam no setor.

Dentro das vdrias linhas de equipa-
mentos para constru¢ao, uma em espe-
cial desponta com indice de crescimento
vigoroso e constante. Trata-se do subseg-
mento dos equipamentos para elevagao,
que durante a Construction Expo 2013
esteve representado pela AuraBrasil M4-
quinas e Equipamentos. A empresa, inte-
grante do Grupo LM, apresentou em seu
estande na feira ndo somente uma ampla
linha de equipamentos, mas uma estraté-
gia de atuagdo focada na oferta de solu-
¢oes completas, diferenciadas e persona-
lizadas, tendo como principal diferencial
o atendimento no pds-venda.

De acordo com Aguinaldo Garcia, di-
retor de Desenvolvimento de Negdcios
da AuraBrasil, o mercado de rental de pla-
taformas aéreas tem crescido em média
30% ao ano no Brasil, desde 2008, e hé
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ainda um déficit muito grande nesse mer-
cado. “Nos Estados Unidos, por exemplo,
50% de todas as maquinas produzidas sao
absorvidas pelo mercado de rental. Os
50% restantes sio adquiridas pelo con-
sumidor final. No Brasil, as construtoras
e demais usudrios, em sua maioria, ainda
costumam comprar suas maquinas. Mas
isso estd mudando. Verificamos uma mu-
danga nesse cendrio, com perspectiva de
crescimento muito favoréavel”

Garcia conta que a empresa conta hoje
com uma frota de 450 equipamentos, fa-
bricados pela JLG e Terex, resultado de
um investimento de aproximadamente
R$ 80 milhdes, e que a média de cres-
cimento dessa frota é de 20% ao maés.
Sao, em sua maior parte, equipamentos
de grande porte, muito novos — com no

A Aguinaldo Garcia, diretor da AuraBrasil

maximo 12 meses de uso —, que sdo loca-
dos através de contratos de longo prazo.
A empresa atua fortemente em quatro
segmentos: constru¢dao, mineragao, in-
dustria e eventos.

Mas o diretor ressalta que o grande
diferencial de atuacdo da AuraBrasil é o
pos-venda. “Para a empresa, pos-venda
nio é custo e, sim, investimento. Hoje,
a aposta da AuraBrasil é disponibilizar
o maior tempo possivel no atendimen-
to ao cliente. Nem sempre esse cliente
sabe exatamente do que precisa. Entao,
nés disponibilizamos uma consulto-
ria de forma a oferecer a maquina mais
adequada as suas necessidades. Mesmo
que isso signifique alugar uma méquina
mais barata, porém mais adequada aque-
la demanda. Temos uma equipe técnica
altamente capacitada, qualificada pelos
fabricantes, voltada para oferecer um
tempo de resposta, numa eventual que-
bra de um equipamento, de até seis ho-
ras’, assegura Garcia.

A empresa tem atuagido em todo o
territério nacional, com filiais em vé-
rias capitais, mas atua, também, na-
quilo que o executivo chama de ope-
racdo satélite: se hd uma demanda em
Imperatriz (MA), a AuraBrasil manda
uma equipe para 14, com uma série de
equipamentos, para atuar de forma
localizada naquela obra, pelo periodo
que for necessério.

Além da matriz em Salvador (BA) e
atuagio em todo o estado, a AuraBrasil ja
conta com vérias filiais em Sao Luis (MA),
de onde atua nas cidades de Parauapebas
(PA) e Imperatriz (MA). No Nordeste,
além da matriz baiana, a empresa tem Fi-
lial em Pernambuco, cuja atuagio chega
a Paraiba, Ceara e Alagoas. Ja na regiio
Sudeste, a partir da sede em Sao Paulo, a
empresa atua em todo o estado, no Rio de
Janeiro e em Minas Gerais.

Para o segundo semestre deste ano, a
expectativa da AuraBrasil é alcancar uma
taxa de crescimento de 10% a 15% ao
més. A meta da empresa é chegar ao ano
de 2015 com uma frota de 1.500 equipa-
mentos, ocupando posicao de destaque
no mercado de rental do Pais.

Veja a seguir o que apresentaram outros
importantes players desse cendrio:
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Loctrator: solucoes para
locacao e terraplanagem
Com mais de 15 anos de experiéncia

no setor de locagio e terceirizagio de
madquinas e equipamentos, a Loctrator
- Locagao e Terraplanagem divulgou
durante a Construction Expo as van-
tagens do rental para o segmento. Co-
ligada as empresas LocRental Locagao
de Equipamentos e West Locagao de
Equipamentos, a Loctrator foca sua
operagdo no aprimoramento tecno-
légico da sua frota, com permanente
pesquisa e acompanhamento de novas
tecnologias e langcamentos de maqui-
nas e equipamentos para terraplana-
gem e construgdo civil. Com isso, a
empresa afirma que oferece aos clien-
tes equipamentos de tltima geragao.

A Loctrator atua em vérios estados
brasileiros, nos segmentos de reformas,
terraplanagem, saneamento bdsico, ater-
ro sanitdrio, desassoreamento e demais
obras de infraestrutura.

Grupo Convicta: locacdo de
caminhao com a Beton Bomba
O Grupo Convicta lan¢ou, durante

a Construction Expo, a op¢ao de loca-
¢io da Beton Bomba (caminhio beto-
neira com bomba de concreto acopla-
da). Trata-se de um equipamento ideal
para pequenas obras que demandam

pequenos volumes de concreto; para
fabricas de pré-moldados; obras de ca-
sas populares; de pequenas lajes, etc.

Produzido com materiais e tecno-
logia voltados para a redugao do peso
total, o equipamento ¢ versitil, tendo
sido concebido dentro do conceito
“dois em um”: ele permite transportar
e misturar concreto, e ainda faz seu
bombeamento diretamente ao local
de aplicagdo, o que elimina a utiliza-
¢ao de um equipamento individual de
bombeio. O Beton Bomba tem voca-
¢do para aplicagdes em obras nos cen-
tros urbanos e em espagos reduzidos,
onde se necessita grande mobilidade,
flexibilidade e agilidade.

O Grupo Convicta também ofere-
ceu, durante a Construction, a opgao
da terceiriza¢do e automacio de cen-
trais de concreto, que proporciona re-
dugdo no desperdicio de matéria-pri-
ma, maior controle nas operagdes e
aumento da produgio.

Locar: equipamentos de
grande porte para obras de
infraestrutura

Em um estande de 352 m? a Locar
Guindastes e Transportes Intermodais
apresentou equipamentos e expertise
para as obras de infraestrutura de gran-
de porte. A empresa exibiu ampla frota
de guindastes, gruas, manipuladores
telescopicos e plataformas aéreas, dis-
poniveis para locagdo, e divulgou seu
know how em transportes especiais e
remogoes de cargas indivisiveis.

No primeiro semestre de 2013, a
Locar realizou investimentos de R$
150 milhGes em equipamentos e nao
descarta a possibilidade de aumentar
esse numero.

Vi

Sotreq mostra os beneficios da
Rental Store
Além de ser reconhecido como um

dos maiores revendedores de produ-
tos, servigos e sistemas Caterpillar no
mundo, a Sotreq atua no Brasil com a
Rental Store, uma 4rea exclusiva para
aluguéis de equipamentos Caterpil-
lar novos e seminovos, além de equi-
pamentos da Genie e JLG. Todos os
equipamentos possuem manutengao
preventiva e corretiva.

Além das vantagens da locagdo des-
ses equipamentos, durante a Construc-
tion Expo 2013 a Sotreq divulgou seu
centro de treinamentos de operadores,
os semindrios que realiza de IP de pe-
¢as, equipamentos com tecnologia de
ponta,
e presenciais e suporte ao produto e
assisténcia mecanica. Com os treina-

acompanhamentos remotos

mentos dos operadores de méquinas,
a Sotreq assegura melhor performan-
ce dos equipamentos e mais produti-
vidade. Outro foco da empresa foi no
suporte ao produto e na assisténcia
mecénica, que conferem vida util mais
longa aos equipamentos, com menos

probabilidade de quebra de méquinas
e troca de pegas.

Escad: experiéncia e
qualificacao de mao de obra
como diferenciais

H4 mais de 35 anos no mercado, a
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Escad fornece mais de 500 op¢oes de
equipamentos, além de projetos de
investimentos especificos para cada
obra. Com filiais em diversas regides
do Brasil, a empresa conta com uma
estrutura que permite alugar mdqui-
nas por diferentes periodos, que va-
riam de 1 a 365 dias. Além disso, ofe-
rece equipamento reserva para seus
clientes, em casos de avaria. Tudo isso
assegurando ganhos de produtivida-
de, eficiéncia e exceléncia operacional
e redugdo de custos.

Foi com essa experiéncia que a
empresa participou da Construction
Expo 2013, destacando os investimen-
tos que realiza na qualificagdo de seus
profissionais em todos os niveis, desde
a parte mecanica, operacional, logisti-
ca até a gerencial.

A linha de produtos da empresa é
composta por escavadeiras, tratores de
lamina e agricola, pdas-carregadeiras,
motoniveladoras, bombas de concreto,
acessorios hidraulicos para executar tra-
balhos de escavagdo, compactagio, ni-
velamento, carregamento, concretagem,

transporte, entre outras operagdes.

Luna: rental de equipamentos
para transporte de cargas
indivisiveis

A Luna Locagdes e Transportes foi
criada em 20085 para transportar equi-
pamentos de terraplanagem, pavimen-
tacdo e industriais. Sua especialida-
de é o transporte de cargas de até 33
toneladas, trabalhando com “cavalos
toco” e “trucados”, carretas retas e
rebaixadas, além de caminhées com
plataforma hidrdulica. Essa experién-
cia, focada no transporte de cargas
indivisiveis, mdquinas e equipamentos
de terraplanagem, pavimentagio, de-
moli¢do e maquinas industriais, foi o
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que a Luna destacou em seu estande
na Construction Expo.

Para José Antonio Spinassé, presi-
dente da companhia, o Brasil tem um
horizonte promissor de crescimento,
“mas a nossa politica estd travando a
iniciativa privada”. Ele defendeu a ado-
¢ao de medidas a curto prazo e atitu-
des de trabalho, sem muito discurso,
para remover os obstdculos do setor.

Machbert apresenta linhas de
rompedores, autobetoneiras e
manipulares telescopicos

A Machbert Equipamentos e Servi-

gos apresentou ao publico da Cons-
truction Expo a opgao de rental para
sua linha de produtos, integrada por
Telehandlers, Rompedores (Linha
Leve, Média e Pesada), Cagambas Bri-
tadoras, Autobetoneiras e Bracos Hi-
draulicos. Sio equipamentos de alta
tecnologia para os mais variados seg-
mentos de mercado.

“Introduzimos, hd mais de 20 anos,
o primeiro rompedor hidrdulico Mon-
tabert no Pais e, de 14 para cd, sempre
trouxemos novos acessoérios hidrdu-
licos de escavadeira, caso da primei-
ra tesoura no Brasil para demolicio,
primeira tesoura para corte de sucata,
primeira perfuratriz hidrdulica como
acessorio de escavadeira, primeira ca-
camba britadora, entre outras”, afirma
José Alberto Moreira, diretor geral da
Machbert Equipamentos e Servigos.

Transreta é parceira do Porto
Maravilha

A Transreta, uma das empresas lide-
res no segmento de locagdo de equi-
pamentos para a construg¢io pesada
e movimentagdo de cargas especiais,

com forte atuagdo no mercado do Rio
de Janeiro, participou da Construction
Expo como fornecedora do projeto do
Porto Maravilha, que teve um saldo
temético dedicado. No seu espago,
a empresa divulgou a opcao do ren-
tal de guindastes de grande porte, de
fabricantes como a Terex, Liebherr e
Manitowoc. O destaque da sua frota é
para o guindaste sobre pneus, compu-
tadorizado, Liebherr LTM-1500, para
até 500 toneladas.

A empresa também apresentou seu
portfélio de gruas e plataformas eleva-
tdrias, para obras de pequeno, médio e
grande portes.

Mas a estratégia da Transreta nio
se limita & apresentagdo da sua frota a
aquisicdo de mdquinas e equipamen-
tos. A empresa destacou a oferta ao
mercado de solu¢des completas, inte-
grais, para cada projeto, desde o pla-
nejamento, defini¢do da frota neces-
saria, elaboragao de plano de rigging,
locagdo das mdquinas e assisténcia 24
horas por dia.

Além das obras do Porto Maravilha,
a Transreta estd presente na constru-
¢ao do Arco Metropolitano do Rio de
Janeiro, na manuten¢do da Refinaria
Duque de Caxias, na duplicagio da
BR-101 (Rio Bonito), entre muitos
outros empreendimentos, atendendo
a clientes como a Petrobras, Eletro-
brés Eletronuclear, Odebrecht Enge-

nharia e Construgao, Camargo Corréa,
CSN, Gerdau, OAS, Braskem e Andra-
de Gutierrez.
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SCANIA APOSTA NO EURO 5 PARAA
RECUPERACAO DO MERCADO NO BRASIL

Durante a Construction Expo 2013, a

Scania exp6s sua linha completa de cami-
nhées off road, com motorizagdo Euro 5,
composta pelos caminhées G 440 8x4, G
440 6x4, P 360 6x4, P 310 8x4 e P 250 6x4.
A nova linha, vocacionada para condi¢oes
severas de operacdo, atende as necessi-
dades de mineradoras, transportadoras e
empresas do setor da construcio. Equipa-
da com as novas cabines P e G, essa é a
aposta da montadora para ganhar terreno
no momento em que o mercado de cami-
nhoes no Brasil comega a se recuperar.

Em 2012, as vendas de caminhdes no
Pais tiveram um fraco desempenho so-
mando 167.438 unidades vendidas, o
que representou uma queda de 19,3% so-
bre o ano anterior. Tal queda foi atribui-
da as antecipa¢des de vendas em 2011,
antes que entrassem em Vvigor as regras
do Proconve/P7, que estabelece a obri-
gatoriedade de utilizagio de motores a
diesel padrao Euro 5, menos poluentes, o
que, segundo as montadoras, encarecem
os veiculos.

Isso causou retragio nos programas de
renovagio de frotas das empresas, que
se acentuou no segundo e terceiro tri-
mestres de 2012. Mas, veio 2013 e com
ele o mercado comega a dar sinais de re-
cuperagdo. Nos quatro primeiros meses
deste ano, a venda de caminhdes atingiu
48.557 unidades, de acordo com a Fe-
deracio Nacional da Distribuicio dos
Veiculos Automotores (Fenabrave). Isso

representou um crescimento de cerca de
1% em relagao ao mesmo periodo do ano
passado, quando o mercado absorveu
48.059 unidades novas. A principio tra-
ta-se de um crescimento modesto, mas o
més de abril, responsavel pelo melhor de-
sempenho neste periodo, sinalizou para a
volta de folego desse mercado: naquele
més foram emplacados 14.052 unidades,
contra 12.344 em marco. Se comparado
com abril de 2012, quando foram vendi-
das 10.842 unidades, o crescimento é ain-
da mais expressivo — cerca de 30%.

Alguns fatores ajudam a construir essa
perspectiva. Entre eles estdo as politicas
governamentais de estimulo ao consu-
mo, como a prorrogagao, para 2013, da
reducio da taxa de juros para a linha
FINAME do BNDES, para a compra de
caminhées, 6nibus e maquinas. Os juros
foram de 3% no primeiro semestre e de
3,5% no segundo.

Solucoes off road

De acordo com Silvio Renan Souza,
gerente de Vendas de Veiculos off road
da Scania no Brasil, a nova linha de ca-
minhGes oferece solugbes completas e
qualificadas para esses segmentos, em
um cendrio de renovacio de frotas.

A familia de cabines P é formada pelos
modelos P 250 6x4 e 8x4; P 310 6x4 e
8x4; e P 360 6x4. Ja a cabina G disponi-
biliza as versdes G 400 6x4, G 440 6x4,
6x6 e 8x4 e o G 480 10x4. “Sao produtos

<« Estande da Scania na Construction
Expo 2013 - aposta na tecnologia mais
limpa para motores diesel

voltados para o setor fora de estrada, que
contam com novas cabines, nova moto-
rizagio, caixa automatizada Scania Opti-
cruise, o Scania Retarder e a suspensao
traseira, além de outros itens”, destaca
Silvio Renan Souza.

Ele lembra que apesar da retragao do
mercado, 2012 representou um recorde
de vendas de caminhoes off road da Sca-
nia no Brasil. “Isso mostra que estamos
no caminho certo”, avalia.

O P 250 6x4 foi uma das maiores atra-
¢oes do estande da Scania. “O modelo
disponibiliza o melhor torque, a maior
economia de combustivel e a cabina mais
confortavel e ergondmica da categoria’,
diz Souza; o P 360 6x4, com Capacidade
Maxima de Tragdo de 150 toneladas, ofe-
rece um torque de 1.850Nm e solugoes
adequadas aos clientes que necessitam
da maxima performance, na tragao 6x4 e
na faixa de 360cv de poténcia.

O G 440 6X4 foi desenvolvido para
operar com cacamba de minério de 16
m? e capacidade de carga de 30 ton. J4 o
G 440 8x4 pode receber cagamba de 20
m? para capacidades de até 40 ton. Os
veiculos também podem ser utilizados
em operagoes de apoio, como caminhdes
pipa e guindastes.

Os caminhées off road trabalham com
motores de 13 litros, que contam com a
tecnologia Euro S, possuem uma nova
plataforma, o que trouxe ganho de 9% de
torque e 5% de poténcia em relagdo ao
antigo bloco de 12 litros. Os motoristas
conseguem superar rampas com veloci-
dades mais altas a rotagdes menores, o
que resulta em menos consumo de com-
bustivel, que pode ser até 7% inferior em
comparagao a geragao anterior.

Além do maior torque, a nova gama off
road oferece a maior Capacidade Maxi-
ma de Tragdo (CMT) da categoria: 150
toneladas. Sdo quase 50 toneladas a mais
em comparagao aos concorrentes.
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A Construction Expo 2013 contou com o apoio institucional de 135 entidades representantes dos mais
diversos subsetores da cadeia da construgao no Brasil. Foi um recorde em apoio para eventos desse tipo, 0
que confirma a importancia estratégica do encontro como espaco de aproximacao dos diversos atores deste
cenario, mesmo daqueles que aparentemente nao tém interesses convergentes. A ideia central, que catalisou
tanto apoio, é o fortalecimento da Industria da Construcao como um todo, e o reconhecimento da sua
importancia como geradora de empregos e renda e indutora do desenvolvimento do Pais.

Nas duas Ultimas edi¢oes de Grandes Construcdes temos publicado trechos dos depoimentos de lideres
setoriais presentes na Construction Expo, trabalho que daremos prosseguimento
nesta edicao e nas seguintes.

ANDRE ASSIS, presidente da Associacio

Brasileira de Mecanica dos Solos e AUGUSTO GUIMARAES
Engenharia (ABMES) PEDREIRA DE FREITAS,

vice-presidente de
relacionamento da
Associacao Brasileira
de Engenharia e
Consultoria Estrutural

“Em termos gerais nossa expectativa é que a
feira venha ressaltar as qualidades de nossos servi-
cos, equipamentos e métodos de engenharia, mas
também expor as caréncias tecnolégicas que ainda
temos em muitos setores, de forma a contribuir
para uma melhoria da qualidade do estado da prd- P (A': ece) )

7 tica da engenharia no pais e na América Latina. Em A 'Ab ece apoia a Cons;
termos especificos de nossa associa¢io, nossa expectativa é confirmar a nossa truction EXR 0, NUma parceria
Inser¢io no mercado, de forma que nosso setor possa participar deste processo com a Abcic, procurando

desejével de melhoria tecnoldgica e consequente maior competividade, no 4m- divulgacio e valorizagio do bom projeto estrutural para

bito das construgées geotécnicas e obras de infraestrutura.” estruturas pré-moldadas. Nossas expectativas sio 1o sen-
tido de que os visitantes percebam que nio é suficiente
comprar uma solu¢io pré-moldada, mas sim investir em

solugées respaldadas pela boa engenharia estrutural.”

ARCINDO VAQUERO, presidente da
Associacdo Brasileira das Empresas de
Servicos de Concretagem (Abesc)

A importincia da Construction Expo é que i : FRANCISCO
todo mercado conhega a potencialidade que o ' KURIMORI, presidente
setor da construgio civil tem. Poucas feiras do 3 do Conselho Regional
mundo tém essa importincia de mostrar nao sé de Engenharia,
para os brasileiros, mas para outros paises, a nossa Arquitetura e
potencialidade.” 1 Agronomia de SP

\ (Crea-SP)

\ “O objetivo das feiras de
. = l = negocios, ao apresentarem
ARIOVALDO JOSE TORELLI, presidente do -

produtos e servicos dife-

Instituto Brasileiro de Impermeabilizacao renciados, é o de desenvolver determinados ramos de
“Como representante de associacio de empre- atividade que buscam a exceléncia no atendimento ao
sas e técnicos do segmento da Impermeabilizaciao mercado consumidor, tanto interno como externo. E a
e produtos quimicos para construg¢ao civil, en- feira Construction Expo, promovida pela Sobratema,
xergo a Construction Expo 2013 como um raro ndo foge a regra: o evento veio para confirmar o interes-
momento em que as mais diversas dreas técnicas se da comunidade da cadeia da construgio em todos os
efetivamente ligadas 4 industria da construgdo ci- seus aspectos, seja na produgio de equipamentos e no
vil e Infraestrutura possam se aproximar e trocar fornecimento de mao de obra, seja na oferta de inova-

experiéncias e expectativas; uma excelente opor- ¢oes e na disponibilizacio de informacées tecnolégicas
tunidade para o aprimoramento técnico face aos enormes desafios pelos quais de grande abrangéncia.”
toda a cadeia produtiva vive atualmente.”

CAMIL EID, Presidente do Instituto de Engenharia

A Construction Expo 2013, além de ser a maior feira da América Latina voltada para a cadeia da construgdo, é um
importante palco, principalmente para o Brasil, para a exposi¢ao das inovagées tecnoldgicas em produtos, materiais
e equipamentos tanto para as pequenas obras quanto para os grandiosos empreendimentos. A Copa do Mundo de
2014, os Jogos Olimpicos de 2016 e as necessdrias intervengoes na infraestrutura, que ora estio se iniciando, sao as
melhores maneiras de comprovar a sua importincia.”
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MOMENTO CONSTRUCTION DEPOIMENTOS

JOSE MENDO, presidente da Associacio Brasileira para o Progresso da Mineracio (Apromin)

“Pelo que eu pude perceber na participacio tanto na feira quanto no Construction Congresso, a Apromin teve a
oportunidade de oferecer contribuicées tecnoldgicas atualizadas. A presenga durante o evento trouxe importantes be-
neficios para que os participantes pudessem conhecer melhor os desafios e as oportunidades que a mineragao oferece
para os empreendedores e para aqueles que consomem os produtos.”

JOSE TADEU DA SILVA,

presidente do Conselho Federal

de Engenharia, Arquitetura e

Agronomia (Confea)

“Nenhum pais cresce e se desenvolve

sem a engenharia e é em um evento como a

Construction Expo que podemos mostrar

e refletir o que o Brasil tem feito neste cam-

Po, da ciéncia e tecnologia. E um momento

em que podemos demonstrar que temos
potencial muito grande, nao sé de engenheiros, mas, também de empre-
sas de engenharia que estdo ai para dar a contribuicao ao nosso Pais.”

MANUEL DA CRUZ ALCAIDE,
presidente da Associacao Paulista
dos Empreiteiros e Locadores de
Maquinas de Terraplanagem e Ar
Comprimido (Apelmat)

“Através da feira quisemos comparti-
lhar informagées que estimulassem nos-
sos associados, com exemplos de sobre-
vivéncia em tempos de crise. As palestras

foram importantes para obtengao de dicas sobre o processo de melho-
ria continua em nosso setor.”

LUIZ FERNANDO CORREA
FERREIRA, presidente da
Associacao Brasileira de Ensaios
Nao Destrutivos (Abendi)
“O setor de construgio possui vdrias
e diversas iniciativas, algumas delas de
extrema relevincia. Entretanto, temos
muitas vezes agées isoladas e interdepen-
dentes. Acreditamos que a Construction
Expo contribuiu como o grande catalisa-
dor de toda a cadeia produtiva do setor, otimizando esforcos e maximi-
zando resultados.”

JOSE ALBERTO PEREIRA
RIBEIRO, presidente da
Associacao Nacional
das Empresas de Obras
Rodoviarias (Aneor)

‘Somos um pais de dimensées
continentais, onde produtos
agricolas ainda viajam milhares
de quilémetros até alcangarem
portos abarrotados, sem estrutura

adequada para a estocagem e carga nos navios. A malha
ferrovidria ficou obsoleta. Os aeroportos sobrecarregados e
as vias navegdveis mal utilizadas, tendo como consequéncia o
Impraticdvel e caro excesso de cargas no transporte rodovidrio,
com frota de veiculos ultrapassada. Estamos acordando para a
necessidade da intermodalidade, mas ainda vivemos o reflexo
da falta de integragao passada. Por isso, com a realizacio da
segunda edicao da Construction Expo 2013 abriu espago
4 troca de informagoes técnicas. Agregou fornecedores de
servigos, materiais, equipamentos, construtores e entidades
setoriais, e primou pelo elevado grau de modernidade e
conhecimento.”

MAURO RIBEIRO VIEGAS
FILHO, presidente da
Associacao Brasileira de
Consultores de Engenharia
(ABCE)

“Para o nosso setor que

retine as principais empresas de
-

\ . projeto do Brasil é essencial que
Jltw ‘ estejamos presentes em eventos

como a Construction Expo para
conhecermos os avangos tecnolégicos da capacitacio da
indistria brasileira nesta atividade e, quanto mais a indistria
nacional estiver capacitada, nés podemos nas nossas empresas
planejar, projetar especificar produtos nacionais, aumentando
com isso a participacao da indiistria neste segmento.”

JOAO BATISTA DOMINICI, vice-presidente do Sindicato Nacional das Empresas de Transporte e
Movimentacao de Cargas Pesadas e Excepcionais (Sindipesa)

“Ninguém tem mais diivida da importincia decisiva da integracio das cadeias de valor para qualquer atividade
empresarial. Num mundo globalizado como é o que vivemos, a integracio das cadeias tem que ser feita mundialmente
e esse é mais um fator que mostra a importincia de feiras como a Construction Expo, por permitir as grandes e
[pequenas empresas o contato e a integragao entre fornecedores e seus clientes.”
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CONCRETO HOJE >

CONCRETO PODE SER
REPARADO COM LUZ SOLAR

Uma solucao totalmente quimica pode ser borrifada para autorregenerar
rachaduras pequenas quando a estrutura é exposta a luz solar

O projeto estd em desenvolvimento
por pesquisadores do Departamento
de Quimica da Universidade Yonsei,
na Coreia do Sul, e chama a atencio
pela capacidade de autorreparar mi-
crorrachaduras em concreto. O res-
ponsével pelos estudos, Chan-Moon
Chung, diz que o reparo rapido e efi-

'V Esquema mostra a acéo dos raios solares
no processo de regeneragao de fissuras

Coating matrix
Microcapsule

Concrete

(a)

A Autorreparo em pequenas rachaduras no concreto pode ser eficiente, mas ainda sai caro

ciente em pequenas avarias é essencial
para evitar prolongamento de racha-
duras, que irdo causar maiores proble-
mas na estrutura futuramente.

O pesquisador sul-coreano reconhe-
ce que hé outros desenvolvimentos
com o propodsito de autorregenera-
¢do, mas pondera que muitas dessas

pesquisas levam microcdpsulas de au-
torreparo que utilizam um agente de
cura menos acessivel. Ele explica que
o custo desses agentes pode tornar as
solugdes menos rentdveis e disponi-
veis. “Diferente da luz solar, que é um
recurso natural e abundante”, pontua.

Segundo o especialista, nesse processo

¥ Para Chan-Moon Chung, reparos rapidos
evitam prolongamento de rachaduras
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- que ainda estd em fase de desenvolvi-
mento — hd uma camada protetora aplica-
da na superficie do concreto. Ela é formada
por microcdpsulas de polimero e contém
substincias quimicas que reagem em con-
tato com a luz solar. Assim, quando a mi-
crorrachadura é exposta, a composigao se
transforma em uma camada s6lida e imper-
medvel, protegendo a estrutura.

Durante a primeira fase de testes em
laboratério, a equipe constatou que
ao combinar um pré-polimero liquido
(polidimetilsiloxano, metacriloxipro-
pil terminado) com um fotoiniciador
(um éter de benzoina), o composto
age formando um polimero protetor. O
desafio, no entanto, tornou-se impedir
que areagao ocorresse sem a agao de ra-
chaduras. Para isso, a soluc¢do encontra-
da por Chung e sua equipe estd em uma
cépsula protetora capaz de impedir a
acao do Sol sobre a mistura até que haja
uma fissura no concreto e rompa as mi-
crocdpsulas que estao proximas.

Para produzir as cdpsulas foi criada
uma solugio de dgua, ureia e cloreto de
amoénio, bem como resorcinol, que é um
derivado de benzeno responséivel por
estimular a formagao da cépsula. Chung
conta que a solugdo foi preparada a 5§
C°, durante quatro horas e meia, para
que ficasse pronta para ser aplicada.

Nos primeiros testes, utilizando blo-
cos de concreto de 666 gramas cada,
alguns foram borrifados com a “capa”
protetora e expostos por quatro horas
a luz solar. Para testar a eficiéncia dos
resultados, os blocos ficaram 24 horas
submersos em dgua e depois foram pe-
sados para registrar a quantidade de
dgua infiltrada. Em média, o concreto
ndo tratado acumulou 11,3 gramas de
dgua, enquanto os blocos com revesti-
mento de microcapsulas tiveram ape-
nas 0,4 gramas de infiltragao.

No mercado em 2016

O préximo passo para Chung é de-
terminar a melhor composi¢ido para a
camada protetora e conseguir um re-
sultado que perdure por periodos mais
longos. Por enquanto, os testes resulta-
ram em eficiéncia do sistema durante
um ano apds ser aplicado no concreto.
“Estamos agora operando uma planta
piloto e deve levar mais dois ou trés

anos para apresentarmos o produto ao
mercado com os resultados que dese-
jamos”, diz ele. O pesquisador acredi-
ta que o sistema desenvolvido por sua
equipe terd papel importante na indds-
tria concreteira, principalmente em as-
pectos de economia e seguranga.

A ideia de um concreto com caracte-
risticas autorregenerativas nio é novi-
dade, apesar de a solugao apresentada
por Chung ser diferente por ser total-
mente quimica. Vale lembrar que a co-
luna Concreto Hoje, publicada na edi-
¢do de dezembro de 2012 da Grandes
Construgdes, também reportou como
um grupo de pesquisadores da Univer-
sidade Tecnoldgica de Delft, na Holan-
da, desenvolveu uma solugio contendo
bactérias para autorreparar o concreto.

“Solugdes autorregenerativas visam
a integridade das estruturas maiores de
concreto, como pontes e viadutos, que
podem sucumbir a partir de pequenas
e microrrachaduras”, diz Chung. Nesse
aspecto, as agdes climdticas como mis-
tura de umidade, chuva e vento sio as
maiores inimigas, pois podem causar
infiltracbes e enfraquecer a estrutura,
resultando em rachaduras maiores e
corrosao do ago estrutural. Isso aconte-
ce principalmente com a reagio de fons
de cloreto e diéxido de carbono.

Levantamento de Joseanne Rosaro-
la Dota, professora do Departamento
de Estruturas e Construgiao Civil da
Universidade Federal de Santa Maria
(UFSM), aponta que somente as agdes
corrosivas por fons de cloreto — presen-
te principalmente em regides expostas
a névoa salina (litoral) e a altos niveis
de poluentes (metrépoles) - repre-
sentam grande comprometimento em
estruturas de concreto. “Em uma pes-
quisa feita em Recife (PE), esse foi o
motivo causador de 65% das patologias
no concreto”, afirmou a pesquisadora
ao portal Massa Cinzenta, da fabricante
Itambé, em agosto de 2012.

Joseane ainda ressalta que o Brasil gasta
cerca de R$ 800 milhdes por ano com repa-
ros em estruturas de concreto somente em
obras publicas. “Além do alto custo com
mao de obra e materiais, a recuperagio das
estruturas também pode causar a interrup-
¢ao do trifego em dreas urbanas”, conclui.
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A IMPORTANCIA DO PROTAGONISMO DO CLIENTE
NA GESTAO DOS EMPREENDIMENTOS

Principais stakeholders em cada fase

Cliente
Gerenciadora

Cliente
Cliente Projetistas

Projetos Contratacées

*Mauricio Martins Lopes

Cliente
Gerenciadora
Construtora

Cliente
Gerenciadora
Construtora

Cliente
Gerenciadora
Construtora
Testes

Construgdo Startup

/

Fases do empreendimento

GOVERNANCA

A Figura : Exemplo de modelo simplificado das fases de um empreendimento e os principais stakeholders

S&o muitos os fatores que influenciam po-
sitiva ou negativamente o desempenho e até
o0 atingimento dos objetivos de um empreen-
dimento. Podem ser enumerados fatores tais
como os ambientais internos ou externos ao
empreendimento, as constantes mudancas no
curso do empreendimento, o planejamento
eficiente ou deficiente e tantos outros aspec-
tos. No entanto, um dos fatores mais significa-
tivos e impactantes nos objetivos do empreen-
dimento é a influéncia dos stakeholders.

Os stakeholders s&o pessoas, grupos ou or-
ganizagdes que influenciam ou sdo influencia-
dos de forma positiva ou negativa dentro de
um empreendimento. Em um empreendimento
na area de engenharia&construcdo muitos
sdo 0s stakeholders. Sao muitos exemplos,
mas podem ser destacados a construtora, as
empresas projetistas, a gerenciadora, os diver-
sos fornecedores, os diversos érgdos publicos,
as agéncias reguladoras, as concessionarias,
sindicatos e o cliente. E é exatamente este 0l-
timo, o cliente, o empreendedor da obra, que
vai merecer aqui o foco e atencdo especial.

Ninguém melhor que o cliente esta alinhado
aos objetivos estratégicos, as quais o empreen-
dimento se propde. Por isso, ele é o stakeholder
mais importante e é quem deve ter as rédeas na
gestdo do empreendimento. Delegar ou trans-
ferir este conhecimento em relagdo aos objeti-
vos estratégicos a outros stakeholders, também
importantes, como 0s projetistas, a gerenciado-
ra ou a construtora, € uma armadilha, que por
vezes torna-se irremedidvel.

A importancia do cliente passa a ser mais
significativa a medida que existem muitos

outros stakeholders internos nele e que estdo
envolvidos no empreendimento, tais como as
areas de operacdes, de marketing, de financas
e muitas outras dependendo do ramo de atua-
¢do e do tipo de empreendimento.

Cada um desses personagens internos tem
diferentes interesses e expectativas dentro do
empreendimento (em muitos casos até con-
flitantes). Isto vai requerer do gerente do em-
preendimento pelo cliente uma efetiva gestao,
garantindo a harmonia nas diversas interfaces
desses personagens internos. Caso contrario,
os objetivos do empreendimento, e em outra
dimensdo, os objetivos estratégicos da organi-
zacdo podem ndo ser plenamente alcancados.

AS VARIAS FASES DE UM

EMPREENDIMENTO

Um empreendimento deve ser visto como um
conjunto de fases progressivas e que se inicia
no seu nascedouro, seja a partir de uma ideia,
de uma oportunidade ou como uma acdo esta-
belecida no plano estratégico da organizaco
e que Se encerra com a sua entrega completa.
Um empreendimento de construgdo tem suas
fases definidas basicamente como de viabilida-
de, de engenharia (anteprojetos, projetos basi-
Cos e projetos executivos), de contratagdes, de
construcdo (e montagem quando for o caso), de
testes e comissionamento e de startup.

Vale a pena salientar que é muito comum
em alguns empreendimentos, o fato de que
algumas fases possam ocorrer concomitante-
mente a outras e ndo de forma sequencial, o
que, a priori, seria 0 mais natural.

A GOVERNANCA DO
INICIO AO FIM

Assim como a governanca corporativa de uma
organizacdo, num ambito mais especifico, a go-
vernanca do empreendimento trata-se de um con-
junto de processos e ferramentas que ddo suporte
ao controle do empreendimento, a fim de garantir
0 seu sucesso na obtencdo dos objetivos previa-
mente estabelecidos. Diante de sua importancia
impar no empreendimento, o cliente é quem deve
estabelecer esta coordenacdo, atrelando a gover-
nanca do empreendimento junto as estratégias e a
cultura da empresa. Invariavelmente, somente ele é
quem tem essa capacidade.

Tendo a lideranca dessa governanca, o cliente
deve garantir que ela permeie uniformemen-
te por todas as fases do empreendimento. Isto
significa que todas as fases do empreendimento
devem ser tratadas com o mesmo cuidado e pre-
ocupagdo, ou seja, um descuido, um erro ou uma
premissa mal estabelecida numa determinada
fase vai com certeza impactar em fases futuras.

Através dessa anélise sistémica do empreen-
dimento como um todo, ou seja, fase por fase,
podem ser estabelecidas as diversas estratégias,
sejam de contratacdes, de desenvolvimento dos
projetos e da obra e também da utilizacdo para
a qual o empreendimento foi proposto.

0 que se vé hoje em dia é uma governanca
mais efetiva apenas na fase de construcdo. No
entanto, sabe-se que nessa fase é que o empre-
endimento passa a ser materializado, mas ndo
o suficiente para recuperar atrasos ou indefini-
¢des ocorridas em outras fases. Alguns exem-
plos de acdes ocorridas em outras fases e que
impactam nas fases seguintes sdo:

A forma como as empresas serdo contrata-
das deve estar atrelada as estratégias da or-
ganizacdo e do empreendimento; a escolha de
qual regime de contratacdo a ser utilizado, seja
por empreitada global, por EPC (Engineering,
Procurement e Construction), por administra-
cdo, por pacotes de contratacdo individual das
diversas disciplinas e outros tantos serdo objeto
de uma andlise minuciosa dos riscos envolvidos.
Esse caso vale mais para empreendimentos da
iniciativa privada, ja que os publicos estdo regi-
dos pela Lei n® 8.666 de Licitagdes.

Muito pouco tempo é despendido para a
elaboracdo de um projeto detalhado, o que
garantiria uma maior especialidade na fase de
construgdo. Este pouco detalhamento é o oxi-
génio para as mudancas que sempre ocorrem
nos empreendimentos, gerando aumento de
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custos e de prazos, coisa pouco agradavel para os investidores.

Ainda na fase de projetos muito tempo é demandado na aprovacdo dos
projetos, seja 0 anteprojeto e o projeto basico. Muitas dessas aprovagdes tém o
cliente como parte integrante deste processo e, sendo assim, a demora na apro-
vagdo vai ter reflexos nas fases sequintes, principalmente na fase de construco.

A duracdo dos processos de contratagdo por vezes é muito grande por ser
complexo e também por estar intimamente relacionado ao custo total do em-
preendimento. Tal demora nesta fase é de dificil recuperacdo na fase de constru-
¢do. Por exemplo, ao verificar que um processo de contratagdo de uma estru-
tura de concreto demore trinta dias a mais que o previsto inicialmente, é de se
imaginar que estes trinta dias “perdidos” ndo serao recuperados facilmente ou
sem impactos de custo ou qualidade durante a sua efetiva execugdo.

Essas e tantas outras situagbes podem ser minimizadas com a governanca
sendo realizada de forma sistémica e em todas as fases do empreendimento.

A tonica atual e generalizada em que todo e qualquer problema vai ser
sempre resolvido no canteiro de obras, independente de quando ocorreu
a sua origem, no se sustenta. A governanca que vai tratar, dentre outros
itens, do planejamento e acompanhamento do or¢amento e do cronogra-
ma, da gestao de mudancas do escopo, das interfaces das diversas contra-
tagBes, da andlise de riscos, da gestdo das comunicacdes, da gestao dos
Stakeholders, deve estar presente em todas as fases do empreendimento.

Pode surgir a pergunta: sera necessaria uma estrutura de pessoal e
administrativa robusta por parte do cliente para operacionalizar esta go-
vernanca? N&o, definitivamente ndo. O papel de orquestracdo de todos
esses fatores que envolvem os stakeholders internos e externos, as fases
do empreendimento, a cultura da empresa aos objetivos estratégicos do
empreendimento devem ser do cliente. J& quem deve garantir isso numa
visdo operacional sdo as empresas contratadas.

As empresas contratadas, tais como as empresas projetistas, a geren-
ciadora da obra, a construtora, os principais fornecedores e as consultorias

especializadas, tém atuacdo maior ou menor de acordo com a fase que o
empreendimento se encontra. O importante é que tais empresas, além de
sua capacidade técnica para a qual foram designadas, devem ser cada vez
mais capacitadas e orientadas aos aspectos da gestdo dos empreendimen-
tos. Esta capacitacdo é que vai garantir a operacionalizacdo de uma gover-
nanca eficaz, permitindo assim, que o cliente tenha informacdes frequentes
e com alto grau de confiabilidade para a tomada de decisdes.

CLIENTE: O PROTAGONISTA DO SUCESSO DO
EMPREENDIMENTO

0O cliente é a Unica parte interessada que participa ativamente do em-
preendimento, desde a concepcao até o seu desfecho. Por isso, deve se
assumir como o protagonista, entendendo que todas as fases do empreen-
dimento s&o importantes e valendo-se de que todas as empresas contrata-
das devem estar alinhadas aos seus objetivos estratégicos.

Desta forma, sendo o protagonista e quem direciona o caminho de todos
os contratados, deve sempre se antecipar com agbes estratégicas visando a
minimizagdo dos impactos negativos ao sucesso do empreendimento. Isto
faz nos lembrar de uma velha cangdo gravada por Geraldo Vandré e que
dizia em seu refrdo “... e quem sabe faz a
hora, ndo espera acontecer”.

(*) Mauricio Martins Lopes é
diretor da M2L Project Management,
empresa especializada em implanta-

¢do e consultoria de Gerenciamento
de Empreendimentos, com foco na
drea de Engenharia e Construcdo.

ENCONTRE CLIENTES E NOVAS OPORTUNIDADES
EM UM MESMO AMBIENTE DE NEGOCIOS
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AGENDA 2013 >

SOLUCOES PARA DESTRAVAR
INVESTIMENTOS

Instituto Brasileiro de Estudos
Juridicos da Infraestrutura

Os entraves para deslanchar as obras
de infraestrutura serdo tema do 1° Férum
Nacional de Direito e Infraestrutura, rea-
lizado pelo Instituto Brasileiro de Estudos
Juridicos da Infraestrutura — Ibeji. Segundo
a entidade, o desenvolvimento econémico
experimentado pelo Brasil nos Gltimos anos
colocou o desafio de reformar e ampliar a
infraestrutura nacional no centro da agenda
politica brasileira. Os projetos de infraestru-
tura, no entanto, impdem desafios de di-
versas ordens. E justamente para enfrentar
tais desafios que foi criado o Ibeji, em 2011,
reunindo eminentes académicos da América
Latina, Caribe e Europa.

Neste ano, a entidade realiza o 1° Forum
Nacional de Direito, nos dias 25 e 26 de setem-
bro de 2013, na Sede do Conselho Federal da
Ordem dos Advogados do Brasil, em Brasilia,
Distrito Federal, com a participacdo de especia-
listas da area juridica, econdmica e publica.

Dentre os temas que serdo debatidos, des-
tacam-se a modelagem e gestao de empreen-
dimentos de infraestrutura em um cendrio de
mudancas regulatérias e financeiras e a sequ-
ranca juridica dos projetos de infraestrutura.
Questdes como a importancia dos servicos
plblicos, e as mudancas na captacdo e uso
de financiamentos publicos e privados esta-
rdo no centro do debate. Os palestrantes dis-
cutirdo ainda mudancas na captagdo e uso de
financiamentos publicos e privados e o con-
trole exercido pelo Ministério Publico e pelo
Tribunal de Contas. Um dos temas abordados
é 0 Regime Diferenciado de ContratacOes Pu-
blicas - RDC. O evento contara com a partici-
pacdo da Ministra do Planejamento, Miriam
Belchior; Giuseppe Franco Ferrari, Presidente
da Associacdo de Direito Publico Comparado
e Europeu — Italia; 0 jornalista Luis Nassif; e 0
Ministro da Satde, Alexandre Padilha.

1° Férum Nacional de Direito e Infraestru-
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tura, de 25 e 26 de setembro de 2013 - Orga-
nizacdo Hiria - inscricbes e informagdes pelos
telefones (11) 5093-7847; ou contato@direi-
toeinfraestrutura.com.br; site www.hiria.com.
br; facebook.com/ibeji

Local: Conselho Federal da Ordem dos Ad-
vogados do Brasil/ SAUS Quadra 5 — Lote 1
—Bloco M, Asa Sul —Brasilia— DF, 70070-939

BRASIL
SETEMBRO

CAMINHOS PARA A INOVACAO NA
CONSTRUCAO E IMPLANTACAO DO
BIM. Dia 11 de Setembro, no Millenium
Centro de Convencdes. Rua Dr. Bacelar,
1043, Vila Clementino — Sao Paulo/SP.
Organizagao CTE.

+INFO

Tel.: (11) 2149-0394

e-mail: eventos@cte.com.br; www.eventoscte.
com.br

INTERMACH 2013 - FEIRA E CONGRES-
SO INTERNACIONAL DE TECNOLOGIA,
MAQUINAS, EQUIPAMENTOS, AUTOMA-
CAOE SERVICOS PARA A INDUSTRIA
METAL-MECANICA. De 9 a 13 de setembro,
no Megacentro Wittich Freitag — Expoville, em
Joinville (SC). Promocao: Messe Brasil.

+’INFO

Tel.: (47) 3451-3000

E-mail: tatiane@messebrasil.com.br
Site: www.intermach.com.br

19° SEMANA DE TECNOLOGIA. De 10

a 13 de setembro, no Centro de Convengbes
Frei Caneca, na Rua Frei Caneca, 596, 4° — Sao
Paulo (SP). Promogdo da Associacdo dos Enge-
nheiros de Metrd — Aeamesp.

+INFO

Tel.: (11) 3667-0640/ 5574-1103 / 5579-2918
19740-6122

E-mail : rodney@digitalassessoria.com.br
Site: : www.aeamesp.org.br

6° SBCS13 - SIMPOSIO BRASILEIRO DE
CONSTRUCAO SUSTENTAVEL. Dia 17

de setembro, das 8h as 18h, no Fecomércio,
localizado na Rua Dr. Plinio Barreto, 285, Sdo
Paulo (SP). O evento, organizado pelo CBCS -
Conselho Brasileiro de Construcdo Sustentavel.

#INFO

Tel.: (11) 4191-0665

E-mail : simposio@chcs.org.br
Site: www.chcs.org.br

ROADINVEST INFRAESTRUCTURE
FORUM - FORUM DE INFRAESTRUTURA
RODOVIARIA. Dia 18 de Setembro, no Hotel
Golden Tulip Paulista Plaza, S&o Paulo/SP. Promo-
¢do Viex Americas — Visdo e Inteligéncia Executiva.

+INFO
Tel.: (11) 5051-6535
E-mail: atendimento@vxa.com.br

4° SEMINARIO DE CONCESSAO DE
AEROPORTOS/EXPO CONCESSAO DE
AEROPORTOS. Dia 20 de Setembro, no
Hotel Golden Tulip Paulista Plaza, em Sdo
Paulo (SP). Promocdo: Conceito Seminarios
Corporativos.

+INFO

Tel.: (11) 2364-0007 / (11) 96457-8990
E-mail : contato@conceitoseminarios.com.br
Site: www.conceitoseminarios.com.br

EXPOMAN 2013 - EXPOSICAO DE PRO-
DUTOS, SERVICOS E EQUIPAMENTOS
PARA MANUTENCAO E GESTAO DE
ATIVOS. De 23 a 27 de setembro, no Centro
de Convengbes da Bahia, em Salvador (BA).
Promogdo: Associagao Brasileira de Manuten-
30 e Gestdo de Ativos (Abraman).

#INFO
Tel.: (21) 8732-4123
Site: www.abraman.org.br

EXPOSIBRAM 2013 — EXPOSICAO
INTERNACIONAL DE MINERACAO E 15°
CONGRESSO BRASILEIRO DE MINERA-
CAO. No Expominas, Belo Horizonte (MG).
Realizagdo Instituto Brasileiro de Mineracdo
(Ibram).

+’INFO

Tel.: (31) 3444-4794

e-mail: exposibram@eticaeventos.com.br
Site: www. exposibram.org.br

RIO PIPELINE- 9° RIO PIPELINE CON-
FERENCE & EXPOSITION. De 24 a 26 de
setembro, no Centro de Convengdes SulAmérica,
Rio de Janeiro (RJ). Promocdo: Instituto Brasileiro
de Petrdleo, Gas e Biocombustiveis — IBP.
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AGENDA 2013 >

+’INFO

Tel.: (21) 2112-9000

E-mail: riopipeline@ibp.org.br
Site: www.riopipeline.com.br

OUTUBRO

TUBOTECH- VIl FEIRA INTERNACIONAL
DE TUBOS, VALVULAS, BOMBAS E
CONEXOES. De 01 a 03 de outubro de 2013.
Realizacdo Associacdo Brasileira da Industria
de Tubos e Acessorios de Metal e Grupo Ciepa
Fiera Milano.

+INFO
Tel.: (11) 5585-4355
Site: www.cipanet.com.br

INTERCON 2013 - FEIRA E CONGRES-
SO DE CONSTRUCAO CIVIL. De 2 a5 de
outubro de 2013, no Expoville, em Joinville/SC.
Organizagdo: Messe Group

+JINFO

Tel.: (47) 3451-3000

Sites: www.feiraintercon.com.br/ www.
messebrasil.com.br

ACCELERATE BRAZIL - EXPO-FORUM
DE INFRAESTRUTURA E INVESTIMEN-
TO. Dias 21 a 22 de outubro, no Windsor
Barra Hotel, Rio de Janeiro (RJ). Organizagdo:
Faircount Media Group.

+JINFO

Tel.: +44 (0)20 7428 7000
Fax: +44 (0)20 7117 3338
Site: www.faircount.com

55° CONGRESSO BRASILEIRO DO
CONCRETO - De 29 de outubro a 1° de
novembro de 2013, em Gramado, no Rio de
Grande do Sul. Organizagdo Instituto Brasileiro
do Concreto (Ibracon).

+JINFO

Tel.: (11) 3735-0202
Site: www.ibracon.org.br
Facebook: ibraconOffice
Twitter: ibraconOffice

ROAD ECOLOGY BRAZIL 2013 - lll CON
GRESSO BRASILEIRO DE ECOLOGIA
DE ESTRADAS — Outubro de 2013.Brasilia.
Organizacdo: Centro Brasileiro de Estudos em
Ecologia de Estradas — CBEE.

+’INFO

Tel.: (35) 3829-1928

E-mail: abager@dbi.ufla.br / coee@dbi.ufla.br
Site: www.dbi.ufla.br/cbee

INTERCON- FEIRA E CONGRESSO DA
CONSTRUCAO CIVIL. De 2 a 5 de outubro,
no Megacentro Wittich Freitag — Expoville, em
Joinville (SC). Promocdo: Messe Brasil.

#INFO
Tel.: (47) 3451-3000
Fax: (47) 3451-3001
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Site: http://feiras.messebrasil.com.br/intercon/
inicio.htm

INFRA PORTOS SOUTH AMERICA
MAIOR. De 22 a 24 de outubro, no Mendes
Convention Center, em Santos, Sao Paulo.
Promogao UBM Brazil.

#INFO
Tel.: (11) 4878-5920
Site: www.infraportos.com.br

CONGRESSO AFEAL 30 — CONGRES-

SO INTERNACIONAL DE SOLUCOES
ARQUITETONICAS E CONSTRUTIVAS
EM ESQUADRIAS DE ALUMINIO. De 29
e 30 de outubro, no Espago Apas — Centro de
Convencdes. Promogdo Associacdo Nacional de
Fabricantes de Esquadrias de Aluminio (Afeal).

#INFO
Tel.: (11) 2268-3191
Site: www. afeal30.com.br

FENATRAN 2013 - SALAO INTERNACIO-
NAL DO TRANSPORTE. De 28 de outubro
a 1 de novembro, no Pavilhdo de Exposictes
do Anhembi, em S&o Paulo (SP). Organizacéo:
Reed Exhibitions Alcantara Machado.

+’INFO

Tel.: (11)3060-5007/(11) 3060-5000
E-mail: (11) 3060-5000

Fax: (47) 3451-3001

Site: www.fenatran.com.br

RIO INFRAESTRUTURA - 3? FEIRA DE
PRODUTOS E SERVICOS PARA OBRAS
DE INFRAESTRUTURA. De 30 de outubro a
2 de novembro, Riocentro, Rio de Janeiro (RJ).
Promotora: Fagga Promogdo de Eventos S/A.

+’INFO

Tel.: (21) 3035-3100

E-mail: rioinfra@fagga.com.br
Fax: (21) 3035-3101

Site: http://rioinfra.com.br

NOVEMBRO

NT EXPO- 16> NEGOCIOS NOS TRI-
LHOS. De 5 a 7 de novembro, no Expo Center
Norte, S0 Paulo (SP). Promotora: UBM Brazil
Feiras e Eventos Ltda.

+’INFO

Tel.: (11) 4689-1935

Fax: (11) 4689-1926

E-mail: marketing@ubmbrazil.com.br
Site: www.ntexpo.com.br

RIO INFRA E MAQUINAS - 4° FEIRA
INTERNACIONAL DE EQUIPAMENTOS E
SOLUCOES PARA CONSTRUCAO. De 6 a 8
de novembro, no Riocentro, Rio de Janeiro (RJ).
Promotora: Reed Exhibitions Alcantara Machado.

+INFO
Tel.: (11) 3060-5000
Fax: (11) 3060-5001

E-mail: rioinfra@reedalcantara.com.br
Site: www.rioinfra.com.br

4° EDICAO DA CONFERENCIA BRID-
GES BRAZIL. De 05 a 07 de novembro, em
Sao Paulo (SP). Promogao Worldwide Buiness
Research.

+”INFO

Tel. (11) 3463-5696

e-mail: fabricio.santos@wbrresearch.com
site: www.whresearch.com

XV FIMAI / SIMAI - FEIRA E SEMINARIO
INTERNACIONAL DE MEIO AMBIENTE
INDUSTRIAL E SUSTENTABILIDADE. De
5 a 7 de novembro, no Expo Center Norte, em
Sé&o Paulo (SP). Realizacdo: Ambiente Press
Comunicacdo Ambiental.

+“INFO

Tel.: (11) 3917-2878 / 0800 77 01 449
E-mail: eventos@rmai.com.b

Site: www.fimai.com.br

LANCAMENTO DO GUIA SOBRATEMA.
Dia 13 de novembro de 2013, no espaco
Hakka, Sao Paulo (SP). Promogdo Sobratema.
2~ INFO

Tel. (11) 3662-4159

Site: www.sobratema.org.br

POWERGRID BRASIL 2013 - 2° FEIRAE
CONGRESSO DE ENERGIA, TECNOLO-
GIA, INFRAESTRUTURA E EFICIENCIA
ENERGETICA. De 27 a 29 de novembro, no
Expocentro Edmundo Doubrawa, em Joinville
(SC). Promotora: Messe Brasil Feiras e Promo-
coes Ltda.

+?INFO

Tel.: (47) 3451-3000

Fax: (47) 3451-3001

E-mail: feiras@messebrasil.com.br
Site: http://rioinfra.com.br

DEZEMBRO

EXPO URBANO 2013 - De 3 a 5 de dezem-
bro de 2013, no Pavilhdo Vermelho do Expo
Center Norte, em Sao Paulo (SP). Promogdo:
Real Alliance.

+’INFO

Tel: +55 (21) 4042-8704

E-mail: comercial@expo-urbano.com.br

EXPO ESTADIO 2013 - De 3 a 5 de dezembro,
no Pavilhdo Vermelho do expo Center Norte, em
Sa0 Paulo (SP). Promocgo: Real Alliance.

+’INFO

Tel.: (21) 3717-4719

Tel/Fax: (21) 2516-1761

E-mail: info@real-alliance.com.br

Site: www.real-alliance.com/br/index.html
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TRANSPOQUIP LATIN AMERI-
CA - 6° FEIRA DA INDUSTRIA
DE INFRAESTRUTURA SEGURA
PARA O TRANSPORTE NO
BRASIL E AMERICA LATINA. De
3 a 5 de dezembro, no Expo Center
Norte, Sdo Paulo (SP). Promotora:
Real Alliance.

INFO

Tel:(11) 3917-2878/0800 77 01 449
E-mail: info@transpoquip.com.br
Site: www.transpoquip.com

INTERNACIONAL
OUTUBRO

BICES 2013 - 12° BEIJING -
EXPOSICAO E SEMINARIO
INTERNACIONAL DE MA-
QUINAS PARA CONSTRU-
CAO. De 15 a 18 de outubro, no
Beijing Jiuhua Centro de Expo-
sicdes Internacionais, na China.
Simultaneamente acontecera a

IVEX 2013- Exposi¢ao Interna-
cional de Veiculos Comerciais

e Equipamentos de Resgate

de Emergéncia de Beijing.
Organizacdo: China Construction
Machinery Association e China
Construction Machinery Co., Ltd.

#INFO

Tel: 0086 10-5222 0922
Fax: 0086 10-5118 3612
E-mail: info@e-bices.org

]

Site: http://www.e-bices.org/

NOVEMBRO

BATIMAT FRANCA —De 4 a8
de novembro, no Paris Nord Ville-
pinte, em Paris, Franga. Promogao:
Reed Expositions.

#INFO

Tel.: 014756 52 30

E-mail: info@batimat.com
Site: http://mww.batimat.com/

PROGRAMACAO 2013 - CURSOS SEDE OPUS

INSTITUTO OPUS DIVULGA - AGENDA DE CURSOS PARA 2013

SETEMBRO OUTUBRO
O Instituto Opus, programa da Sobratema voltado para a formagao, atua- RIGGER | 9/09 GERENCIAMENTO | 17a
lizacdo e licenciamento - através do estudo e da pratica - de operadores e GERENCIAMENTO DEEQUIPAMENTOS | 18/10
supervisores de equipamentos, divulng sua prqgrgmagéo dg cursos para o DE EQUIPAMENTOS | 19a OPERADOR PONTE
ano de 2013. Os cursos sequem padrdes dos institutos mais conceituados EMANUTENCAODE | 20/09 —
internacionalmente no ensino e certificacdo de operadores de equipamentos FROTAS
e tém duragbes variadas. Os pré-requisitos necessarios para a maioria sao, J——-T RIGGER-SEDEOPUS | 4a8/11
basicamente, carteira nacional de habilitagdo (tipo D), atestado de salide e 25/09 SUP.DERIGGING | 25a
escolaridade bésica de ensino fundamental para operadores e ensino médio GESTAODEPNEUS | 30/09a -0PUs | 29
para os demais cursos. NAFROTA | 01/10 GESTAODE | 11
Desde sua fundacao, o Instituto OPUS j& formou mais de 4.300 colaboradores OUTUBRO FROTASI | a13/m1
para mais de 350 empresas, ministrando cursos ndo somente no Brasil, como 7a GERENCIAMENTO | 21a
também em paises como a Venezuela, Libia e Mocambique. Veja ao lado a ta- RIGGER -SEDEOPUS | . o DE EQUIPAMENTOS | 22/11
bela com os temas e cronograma dos cursos. Mais informagdes pelo telefone " DEZEMBRO

, GESTAODE | 14a

(11) 3662-4159 - ramal 1981, ou pelo e-mail opus@sobratema.org.br. FROTASI | 16/10 RIGGER-SEDEOPUS | 226/12

OPUS VAI CAPACITAR ESPECIALISTAS NA LUBRIFICACAO DE EQUIPAMENTOS

O Instituto Opus langou um novo curso destinado a facilitar o trabalho
do pessoal das areas de manutencao, supervisao e controle das ofici-
nas de grandes empresas que atuam nos segmentos de mineragao e
construcdo. Denominado Desvendando a Andlise de Oleo, 0 novo cur-
so tem o objetivo de capacitar os profissionais ligados a lubrificacdo e
manutencdo de maquinas e equipamentos utilizados em canteiro de
obras. O novo curso € fruto de uma parceria entre 0 Opus e 0 Grupo
Qilcheck, especializado em solugdes para analise de fluidos e sistemas
de microfiltragem, com especializacdo em manutencdo preditiva.

O primeiro aconteceu em 31 de julho tendo como publico principal
engenheiros de manutencao, supervisor de lubrificacdo, supervisor
de manutencdo e controlador de manutengdo. Entre os contetidos
abordados pelos instrutores incluem-se: - leitura e atendimento das
variaveis de um relatorio de analise de dleo; - correlacionamento
das acdes de inspecao de campo com os resultados encontrados na
analise; - entendimento das fontes de desgaste dos seus equipamen-
tos e suas principais causas e aplicacdo de avaliacdo por tendéncia
dos resultados da analise de 6leo.

iNDICE DE ANUNCIANTES
ANUNCIANTE
NTEXPO ‘ www.ntexpo.com.br

OPUS www.sobratema.org.br/Opus

ANUNCIANTE
AURABRASIL

42 (apa ‘ www.aurabrasil.com.br

CATERPILLAR www.caterpillar.com.br
CHRYSLER GROUP 2 WWWw.picapesram.com.br RECICLOTEC 51 www.reciclotec.com.br
CONCRETSHOW | 53| wwwoongetshowcombr RIWALDOBRASIL 39 | wwwiiwakbrasiom

5
3
M SHFORMAS
JOHN DEERE johndeere.com.br/construcao ULMA
V. SANTOS ASS. ADUANEIRA 33| wwwusantos.com.br
Z00MLION DO BRASIL 32Capa | www.zoomlion.com.br
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ENQUETE ONLINE >

. Acompanhe as opinides dos nossos leitores a partir de enquetes realizadas no site da GC:

v

PARA NOSSOS LEITORES, OBRAS DE
INFRAESTRUTURA DEVEM IMPULSIONAR
O SETOR AINDA ESSE ANO

0 portal da revista Grandes Construcdes realizou enquete sobre projetos
publicos e privados com seus leitores a fim de saber quais as perspectivas
do mercado da construco civil diante do panorama econémico do Brasil e
do mundo. Os grandes players da construgdo ndo perderam félego.

Dos leitores que responderam a enquete, 60% afirmaram participar
diretamente de projetos ou obras publicas. Ainda soma-se a esse valor
aqueles que participam de forma indireta.

A configuracdo do cenario pelo tipo de projeto ou obra nos quais a em-
presa participa foi dada por cinco categorias a partir da enquete, sendo que
as obras de infraestrutura tiveram mais indicagdes, com 28%. Logo abai-
X0 aparece a categoria para obras de mobilidade urbana, com 18%. Ja as
obras de construcdo imobilidria e industrial ficaram com 14%, cada. Os pro-
jetos de habitacdo ficaram com 12%. Além disso, 14% dos leitores disseram
que os projetos estdo em outras dreas, como de sistemas de solugdes e
automacdes digitais, ou vendas de maquinas para construgdo.

E, apesar da desaceleracdo da economia sentida no comeco deste ano,
a maioria dos leitores afirmaram que em suas empresas a perspectiva
predominante (75%) é de crescimento. Para 20% essa perspectiva é de
estagnacdo, e apenas para 5% de desaceleracdo.

Os leitores afirmam que para atender as demandas por obras suas
empresas apostam na formagdo do seu funcionario investindo em cursos
de capacitacdo e cursos de pos-graduagéo, buscando o aprofundamento
dos assuntos e temas importantes para o setor.

Veja abaixo alguns comentarios dos nossos leitores:

CARLOS G WEBER

Apesar do cenario atual apontar para uma instabilidade financeira,
para que haja um crescimento sustentavel, ndo é possivel retroceder dos
investimentos j& comprometidos. Desta forma, a roda da construcao em
infraestrutura continuara a movimentar-se e gerar mais renda, emprego
e avanco no segmento. J4 a minha empresa vem investindo em treina-
mento, qualificacdo de pessoal, melhoria continua para melhor atender o
cliente e principalmente em equipamentos de alta performance.

Todos temos que acreditar que fazemos parte desta engrenagem do
crescimento e manter em movimento é nossa missdo. Sendo assim, a
cadeia se torna continua, produtiva e dinamica, mantendo sustentavel
todo este mecanismo da construcao civil.

MARLY HELENA SCHIFINO

Nos investimos em nosso corpo técnico, em cursos de graduacdo, pos-
-graduacdo e atuamos na area de ministracdo de cursos técnicos em
prioridade em segundo plano na aquisicdo de terrenos para aplicagdo de
aulas tedricas de construgao.

O publico necessita urgente de legislagdo que "obrigue" os munici-
pios a contratarem técnicos de construcdo de 3° grau em quantidade
compativel com o percentual populacional para administrarem os recur-
sos de Convénios para Obras desde 0 momento do Projeto, na Execucao
do Processo Licitatorio, na execucao da obra e mais ainda no momento
da PRESTACAO DE CONTAS/APLICACAO DOS RECURSOS, onde neste
momento somente participam: o Prefeito e o contador que muitas vezes
nem tem curso de nivel de 3° grau e o Prefeito, que é totalmente leigo,
assina dizendo que as obras estdo perfeitas sem ter conhecimento de
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material e mao de obra. Ha necessidade URGENTE de que os Conse-
lhos de profissionais, midia e todos "abram" os olhos para esta lacuna
consciente ou inconsciente de forma prejudicial a populacdo a qual se
destinou a obra.

MARIO RUBENS MARTINS FONTES
Recomendamos retomar investimentos em manutencdo e ndo apenas
em obras inaugurais

NORBERTO PINESE

Procuramos melhorar e estruturar nossos Sistemas de Gerenciamento de
Projetos e de Gestdo Administrativa para poder dar conta do aumento de
volume de trabalho. Criando parcerias com outros fornecedores para poder
atender projetos em setores ndo atendidos pela empresa.

E necessaria a criacio de mecanismos de Parceria com Poder Piblico
e Privado para poder alimentar de uma forma mais automéatica o Moni-
toramento do Projetos e aumentar cada vez mais a transparéncia desses
processos, fazendo que até o cidaddo comum possa acompanhar tendo
acesso ao Site tanto do setor Pablico como o Privado.

Tipos de projetos ou obras publicas nas
quais os leitores participam:

Infraestrutura
Mobilidade urbana
18%
Construgédo imobiliaria
14%
Construgao industrial
14%
Habitacao popular
12%
Outros
14%
l l l l l J
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Em breve, nossa fabrica em Indaiatuba (SP) estars
produzindo equipamentos para concretos, desenvolvidos

especialmente para o seu negadcio.

Central misturadora Caminhdo Betoneira Auto bomba

Zoomlion CIFA, lider mundial na fabricagdo de equipamentos para concreto,
traz para o Brasil toda sua tecnologia, qualidade e desempenho. Sdo solugdes
em centrais dosadoras e misturadoras, caminhdes betoneiras, bombas langas,
estacionarias e auto bombas, mastro distribuidor e o exclusivo Spritz (bomba
para projegdo de concreto com a maior versatilidade e economia do mercado).
Completo estoque de pecas de reposicdo e suporte qualificado. Conhega
nossa completa linha de equipamentos desenvolvidos especialmente para o
nosso negoécio: concretos.

Bomba estaciondria Mastro distribuidor

2 ZOOMLION

contato-concreto@zoomlion.com
(11) 4196.3685

Alameda Araguaia, 933 - 82 andar - Alphaville - 06455-000 - Barueri/SP - Brasil



Membro afiliado

IPAF

Industria | Infraestrutura | Construcdo Civil | Mineragéo | Energia

Fale com um dos nossos

ATENDIMENTO
TECNICO DE
EXCELENCIA

E MUITOS
OUTROS

DIFERENCIAIS

QUE NAO
CABEM AQUI

Mdquinas e equipamentos
para empresas de todo o pais.

Equipamentos novos, projetos exclusivos, foco
no cliente. A AuraBrasil atende em todo o pais aos
mais diferentes segmentos, sempre de forma
diferenciada e através de técnicos especializados.
Pois a sua empresa nao pode parar.

Plataformas Aéreas | Solu¢ées Energéticas | Solu¢bes de Carga | E muito

Central de Atendimento www.aurabrasil.com.br
Consultores de Negécios! 0800819 9999 (11)3109.4900|(71) 3234.8100| (98) 3313.5050

AURABRASIL

MAQUINAS E EQUIPAMENTOS
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